PAGE  
[image: image2.png]Mar de
Tasmania

7 Pacifico





[image: image3.png]


[image: image4.png]


[image: image5.png]


[image: image6.png]2 Nueva Zelanda =8 x|
Ao _Eddin_Ver _Favrtos_enarietas_Ayuta [
e - - D [2) 0| Qbisaveds (airsvortos Gvkimeds 3| By & B - 5 @ B

Direccién [] C:\pocuments and SettingstanmarinolEscritorio|ueva Zelandaiiusva Zelanda - Wikipedia, la enciclopedia ibre htm = er ‘vw’n(u\as &
= UIETE GET TETTa OF A T A TIDE DIameT

Lema nacional: no tiene (antiguamente era onward
Aunque la forma Nueva Zelanda s la inica usada en Espafia, en el espafiol de América alterna con Mueva (inglés: «‘hacia delante’)

Zelandia, igalmente vlida Hitnno nacional: God Defond New Zealand (*Dios
defienda a Nueva Zelanda’) y
God Save the Queen (‘Dios salve a reina’, que | —|

Tabla de contenidos también es oficial, pero s utiizado rara vez)
[esconder]
o 1Historia
« 2 Gobierno y polifica
o 2.1 Organizarién territorial ¥
o 3 Geografia rd
o 3.1 Flora y fama
o 4 Economia Capital Welington
. ~Poblacifn 179.000 o0y
« 7Deportes Mayor ciudad Auckland

« 8 Vease también Idiomas oficiales  inglés, maori, NZSL
Forma de gobierno  monarquia constitucional
Jefe de Estado | S.M. Isabel 11
i i [editar] | Gobernadora general Silvia Cartwright
Historia Primera ministra Helen Clark

Articulo principai: Historia de Nueva Zelanda Independencia  del Reino Unido
*Fecha 26 de septiembre de 1007
Elterrtorio de Nueva Zelanda es uno de los ttimos Iugares en ser habitado. Probablemente los macries Superficie Puesto 77°
Ilegaron enire los afios 500y 1300. El primer europeo en llegar a la regién fue Abel Tanszoon Tasman quien | * 1082l 268,680kt
navegé por las costas de la Tsla Sur e Tsla Norte en 1642, Los holandeses llamaron a las islas Staaten Landy, | © %0 385 21
A ; : Fronteras 0k
més tarde recibid el nombre de Nueva Zelanda. En 1769 James Cook realizé varios reconocimientos de estas | Saises T
ielas. Esto encabezo expediciones de balleneros europeos y su consecuente colonizacién ===
Poblacién Puesto 119°
* Total 4.072.000 (2004;
Nueva Zelanda se convirt en colonia britinica con el Tratado de Waitangi de 1840, bajo promesas queno |+ porsigag e

) () Tnternet
dmnicio||| & 1] 51 © B © || B @4 €] Qd 5| | @] A EM B[EN. LB EES R UES XN -

R



[image: image7.png]Mar de
Tasmania

7 Pacifico




[image: image8.png]


[image: image9.png]







ÍNDICE

21.
ESTRUCTURA: CONTEXTO INTERIOR............................................

21.1
ESTRUCTURA FÍSICA...................................................................

31.2
ESTRUCTURA PRODUCTIVA .....................................................

51.3
ESTRUCTURA POLÍTICA ............................................................

71.4
ESTRUCTURA INSTITUCIONAL ...............................................

91.5
ESTRUCTURA SOCIAL E IDEOLÓGICA ..................................

112.
ESTRUCTURA: CONTEXTO EXTERIOR ........................................

112.1
ÁREAS COMERCIALES .............................................................

132.2
PRINCIPALES PAÍSES DEL ÁREA COMERCIAL DE NZ ... 

163.
POLÍTICA ECONÓMICA ..................................................................

163.1
ANTECEDENTES: LA REFORMA ESTRUCTURAL ............

193.2
RESULTADOS ECONÓMICOS 2000 – 2005 ...........................

    3.2.1
 OBJETIVOS DE LA POLÍTICA ECONÓMICA 
    3.2.2
 CUENTAS NACIONALES 
    3.2.3
 PRECIOS Y COSTES 
    3.2.4
 DESEMPLEO 
    3.2.5
 PRODUCTIVIDAD 
283.3
POLÍTICAS DE DEMANDA AGREGADA................................

    3.3.1
 POLÍTICA MONETARIA 
    3.3.2
 POLÍTICA FISCAL
    3.3.3
 POLÍTICA EXTERIOR Y COMERCIAL 
373.4
POLÍTICAS DE OFERTA AGREGADA....................................

    3.4.1
 POLÍTICA DE RENTAS 
    3.4.2
 POLÍTICA ESTRUCTURAL 
394.
VALORACIÓN Y EXPECTATIVAS .................................................

425.
ANEXOS ..........................................................................................

606.
REFERENCIAS ...............................................................................



Nueva Zelanda está formada por dos grandes islas: Norte comercial y Sur natural, y otras islas menores.

Capital: Wellington

Ciudad principal: Auckland

1. 
ESTRUCTURA: CONTEXTO INTERIOR

1.1  ESTRUCTURA FÍSICA

Nueva Zelanda es un país de Oceanía situado en el Pacífico Sur, 6.500 Km al sudoeste de Hawai y 1.900 Km al este de Australia. Está formada por dos grandes islas, la Isla Norte y la Isla Sur, junto a otras islas menores. Sus nombres oficiales son New Zealand en inglés y Aotearoa en maorí. Limita al norte y al este con el Pacífico Sur, al oeste con el Mar de Tasmania y al sur con el Océano del Sur. La Isla del Norte es la que tiene más población y constituye el núcleo de las actividades comerciales y de negocios, mientras que la Isla del Sur es más rica en majestuosos paisajes y parques naturales. La ciudad principal es Auckland y la capital es Wellington.

El nombre de Nueva Zelanda viene del territorio neerlandés de Zelanda ("tierra del mar"), mientras que Aotearoa quiere decir "tierra de la larga nube blanca".
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credit aggregates since the March quarter of 2000

Key Interest Rates: Monthly Averages

Government Loan
Stock Rates
Month Overnight |90-Day [2 Year[5 Year| 10 | Bank
Cash Rate | Bank Year | Base
Bill Lending
Rate Rates( 1)
(2001 |March 63 | 63 | 66 | 57 | 53 | 104
une 575 | 58 | B1 | 65 | 6B | 99
September 585 | 5b | 66 | 62 | 65 | 97
December 475 | 49 | 4b | 62 | BB | 90
(2002 |March 484|631 | 609 | 6E7 | 668 | 926
une 560 | 695 | 605 | 6.48 | 664 | 1001
September 575 | 686 | 661 | 692 | 617 | 10.17
December 575 | 695 | 578 | 593 |62 | 10.07
(2003 |March 575 | 681 |53 647 | 591 | 1018
une 528 | 622 | 480 | 484 | 6523 | 973
September 500 | 615 | 530 | 566 | 695 | 958
December 500 | 532 |66 593 | 605 | 961
(2004 _|March 525 | 654 | 538 | 569 | 674 | 988
une 588 | B07 | 597 | 616 | 629 | 103
September 618 | Bb4 | 626 618 | 616 | 1092
December 650 | 671 | 611 598 595 | 11.18
(2005 |March 667 | 699 | 639 629 616 | 1138
une 675 | 703 | 605 | 684 | 6571 | 1143
September 675 | 709 | 595 674 | 671 | 1178
December 719 | 766 | 6683 | 595 | 6583 | 1228
(1) Welghted average hase lending rates of the four largest registered banks.
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Money and Credit Aggregates: Annual % Change
Private
Sector | Domestic
Quarter Mig) | M3 | Credit Credit
2001_|March 185 | 112 53 69
une 64| 146 73 74
September 172 | 212 | 128 07
December 198 | 114 88 74
[2002_|March 10| 150 | 128 09
une 175 | 122 | 114 05
September 115 | 68 72 6.1
December 64| 125 9.1 94
(2003 _|March 30 69 65 69
une 48 44 65 70
September 08 | 51 70 74
December 90 53 82 76
[2004_|March 126 | 73 95 6.1
une 96 88 93 95
September 23 53 145 137
December 32 62 121 [E]
2005 _[March 07 6.1 131 135
une 00 6.1 7 08
September 03 92 80 6.1
December 48 | 66 98 94
1) M1 figures include currency in the hands of the public and chegue account
balances only
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Economía abierta, tradicionalmente basada en la agricultura y orientada al sector exterior.

SECTOR PRIMARIO

Tradicionalmente muy importante: 6,8% del PIB y más del 50% exportaciones. 

Su contribución al PIB va decreciendo.


Datos Generales:

	Capital

Población

	Wellington

179.000 hab. (2003)


	Mayor ciudad

	Auckland


	Idiomas oficiales

	Inglés, Maorí. 


	Forma de Gobierno

Jefe del Estado

Gobernadora General

Primera Ministra

	Monarquía Constitucional

S.M. Isabel II

Silvia Cartwright

Helen Clark (Partido Laborista)


	Independencia de Reino Unido

	26 de septiembre de 1907


	Superficie total

	268.680 km2 (similar a Japón o Reino Unido)


	Población total

	4.100.000 hab. (2005)

Aprox. 3 MM – Isla Norte

Aprox. 1 MM – Isla Sur


	Densidad

	15 hab./km2

	Moneda

	Dólar neozelandés (NZD)


	Miembro de

	APEC, Commonwealth, OCDE, ONU.


	Organización Territorial

	13 regiones subdivididas en 95 distritos y 4 distritos maorís



	


Fuente: http://es.wikipedia.org
1.2  ESTRUCTURA PRODUCTIVA

Nueva Zelanda es una pequeña economía abierta, basada tradicionalmente en la agricultura y orientada al exterior. Experimentó una radical reforma económica culminada a mediados de los años ochenta, especialmente en el sector agrícola, que fue instrumentada de manera unilateral después de un periodo de fuerte intervención gubernamental.

El sector primario (agropecuario, forestal, pesca, energía y minería), tiene un papel fundamental en la economía neozelandesa, particularmente por su contribución al sector exterior (más del 50% de los ingresos por exportaciones), y al empleo. Supone el 6,8% del PIB, cifra que ha ido descendiendo desde los años ochenta paulatinamente a partir de la reforma agraria. 

La agricultura aporta directamente el 4,5% del PIB, en contraste con la actividad industrial relacionada con la alimentación básica, que supone el 2,1%. No obstante, otras actividades relacionadas con la producción agrícola (transporte, financiación y créditos al mundo rural, venta al por menor…), también contribuyen de forma significativa al PIB neozelandés.
             SECTOR

          INDUSTRIAL 

15,4% PIB con gran crecimiento, impulsado por las exportaciones.

SECTOR SERVICIOS

2/3 del PIB, fuerte crecimiento en los últimos años.

Comercio y restauración, un cuarto del sector.

Transportes y comunicaciones: gran crecimiento.

Crecimiento moderado de servicios financieros y empresariales.

 
En cuanto al sector industrial, contribuye al 15,4% del PIB (2004), y la proporción de la población activa empleada en el mismo es el 14,5%. Su crecimiento anual fue del 1% al 2% en los años 2001 y 2002, incrementándose al 5% en el 2003 y cerrando el 2004 al 3%. Las actividades de transformación de los productos del sector primario (alimentación y madera), constituyen una parte importante del sector.
Las exportaciones son el principal impulsor del crecimiento del sector secundario en Nueva Zelanda; el crecimiento del volumen de exportaciones de productos manufacturados ha sido especialmente impresionante, con una media de casi un 8% del total desde 1990. El enfoque hacia el exterior de los empresarios manufactureros neozelandeses, combinado por su atención al diseño, marketing, costes, fiabilidad y atención al cliente, han sido factores clave en este éxito.

Por último, el sector servicios aporta la mayor proporción del PIB de Nueva Zelanda, unas dos terceras partes del mismo. Aunque su ritmo de expansión se desaceleró durante los últimos años noventa, ha registrado un fuerte crecimiento en los últimos años, con un 4,1% en 2001, y un 5,0%, 3,4% y 4,8% respectivamente en los siguientes periodos. Actividades relacionadas con la exportación como la agricultura y el turismo desempeñan un rol muy importante en la tendencia de este sector.

Dentro del sector servicios, los mayores componentes del mismo son el comercio al por mayor y al por menor, y los hoteles restaurantes, que en conjunto suponen un cuarto de toda su actividad. El crecimiento de este subsector fue del 4,4% en 2002, descendiendo al 2,9% en 2003 debido a la crisis del turismo provocada por la epidemia respiratoria SARS en Asia y por el conflicto en Irak. Desaparecidos estos efectos temporales, el crecimiento del sector servicios se recuperó con un 6,9% en 2004.

Las industrias del transporte y las comunicaciones han sido particularmente fuertes en los últimos tiempos, alcanzando casi un 11% de crecimiento en 2001, en parte por el desarrollo de las comunicaciones móviles y los servicios de Internet. Esta cifra se ha ralentizado posteriormente (6,4%, 5,4% y 5,2% en los años sucesivos), pero el subsector se ha consolidado.

Finalmente, el crecimiento en las áreas de servicios financieros y empresariales ha sido mucho más moderado que en otras industrias, con ratios máximos de crecimiento del 5% en el 2002 (tras haber caído al 1% en 1998), y bajando al 3% en 2003 y 2,9% en 2004. En junio 2004, los activos totales de los bancos en Nueva Zelanda se valoraban en $226 billones.




[image: image18.jpg]Health




Gobierno Parlamentario, sin constitución, miembro de la Commonwealth. 

Poder Ejecutivo: Primer Ministro y Gabinete de ministros.

Poder Legislativo: Parlamento de 120 escaños, 6 reservados para maorís. Duración de la legislatura: 3 años.

   Poder Judicial: 3   órganos y 3 fuentes base de derecho (influencia inglesa).


                              Fuente: www.stats.govt.nz
1.3  ESTRUCTURA POLÍTICA

Sistema de Gobierno

Nueva Zelanda tiene un sistema de gobierno parlamentario muy similar al del Reino Unido, y es miembro independiente de la Commonwealth. No posee una constitución escrita.

El poder ejecutivo reside en un gabinete liderado por el Primer Ministro, que es líder del partido político o de la coalición de partidos políticos que ostentan la mayoría de los escaños del Parlamento. Todos los ministros del Gabinete de Gobierno deben ser miembros del Parlamento, y son responsables de forma colectiva ante él. 

El Parlamento ostenta el poder legislativo y es unicameral (“House of Representatives”), con ciento veinte escaños, seis de los cuales están actualmente reservados para los maorís elegidos en elecciones separadas. No obstante, los maorís también pueden presentarse y ser elegidos en las elecciones ordinarias, y ocupar escaños no reservados. Los parlamentarios son elegidos por un periodo máximo de 3 años. 

El poder judicial consiste en la Corte de Apelaciones (“Court of Appeals”), el Alto Tribunal (“High Court”) y los Tribunales de Distrito (“District Courts”). La ley de Nueva Zelanda cuenta con tres fuentes principales: el derecho consuetudinario inglés, ciertas normas aprobadas por el Parlamento de Reino Unido antes de 1947, y las leyes del Parlamento neozelandés. En la interpretación del derecho consuetudinario, los tribunales de justicia se han 




Gobierno Local: 13 gobiernos regionales, y 74 territoriales.

Política: dos partidos principales, alternando con mayorías absolutas hasta 1996:

-Partido Nacional 

-Partido Laborista

1996 nuevo sistema de elección proporcional (MMP) para ayudar a los partidos minoritarios.

 Fin de mayorías absolutas y entrada de nuevos partidos a través de coaliciones de gobierno.


mostrado preocupados por preservar la uniformidad con las interpretaciones hechas a su vez por la Justicia en el Reino Unido. Dicha uniformidad se garantiza con el mantenimiento del Consejo Privado (“Privy Council”) de Londres, como tribunal último de apelación, y por la práctica de los jueces neozelandeses de hacer seguimiento continuado de las decisiones de la justicia británica, aunque técnicamente no estén condicionados por ellas.

En cuanto al gobierno local en Nueva Zelanda, éste únicamente ostenta los poderes que le han sido conferidos por el Parlamento, y se divide en 13 gobiernos regionales, y 74 territoriales dependientes de los primeros, que son directamente elegidos, y fijan y recaudan sus propios impuestos.

Situación Política

El Partido Nacional, de espíritu conservador, y el Partido Laborista, de ideología más de izquierdas, han dominado la vida política de Nueva Zelanda desde que un gobierno laborista alcanzó el poder en 1935. Durante sus 14 años de mandato, el Partido Laborista implementó una amplia variedad de medidas sociales y económicas, incluyendo el sistema de Seguridad Social, una amplia actividad de fomento de infraestructuras públicas, la jornada laboral de 40 horas, el salario mínimo y el sindicalismo obligatorio en las empresas.

El Partido Nacional accedió al gobierno en 1949, continuando las medidas de bienestar implementadas por los laboristas, y manteniendo el poder hasta 1984 con sólo dos breves interrupciones (1957-60 y 1972-75). Recuperado el poder en 1984, el Partido Laborista se embarcó en una serie de reformas radicales de orientación capitalista, como respuesta a la creciente deuda externa del país. También promulgó la legislación antinuclear que permitió a Nueva Zelanda salir de la Alianza de Seguridad ANZUS, con Estados Unidos y Australia.

En octubre de 1990, el Partido Nacional nuevamente formó gobierno, por el primero de tres periodos de tres años cada uno. En 1996, Nueva Zelanda inauguró un nuevo sistema de elección proporcional del Parlamento, el MMP (“Mixed-Member Proportional”), diseñado para aumentar la representación de los partidos minoritarios.

El MMP consiguió su objetivo, ya que desde 1996 ni el Partido Nacional ni el Laborista han logrado mayoría absoluta en el Parlamento, y el Gobierno ha gobernado en minoría desde entonces exceptuando la legislatura de 1999. El Gobierno Laborista actual, que batió mayoritariamente al Partido Nacional en 1999 con un 41% de los votos de los electores, sólo consiguió un 21% en las elecciones de julio de 2002. Entonces formaron coalición con el Partido Progresista de Jim Anderton (de ideología de izquierdas con dos escaños en el Parlamento), coalición que gobernó en minoría hasta 2005. El 17 de septiembre de 2005, el laborismo de Clark venció nuevamente, pero por un margen muy estrecho, logrando un 40,7% de los votos, contra 




1984-1991 se liberaliza el mercado laboral.

Como consecuencia, en los años noventa el desempleo y la inflación descendieron, y se pasó del déficit al superávit fiscal. 

Retroceso en algunas reformas por la presión salarial y la productividad, que crece sólo un 0,5%, por debajo de la media de la OCDE.

 Salarios  

  disparados por el 

  bajo desempleo y

                  el fuerte

           crecimiento.
un 39,6% de los Nacionales, liderados por el ex gobernador del Banco Central Don Brash, lo que suponían 50 escaños para el Laborismo en un Parlamento de 122 representantes, frente a 49 para la formación Nacional. La líder laborista en Nueva Zelanda, Helen Clark, formó en octubre pasado un Gobierno de coalición encabezado por su partido, aunque sin mayoría absoluta, y nuevamente con el Partido Progresista de Jim Anderton (con un solo escaño en el Parlamento), y otras dos formaciones pequeñas, el nacionalista Nueva Zelanda Primero (siete escaños), de Winston Peters, y el centrista Unidad de Futuro (tres escaños).

1.4  ESTRUCTURA INSTITUCIONAL 

La liberalización del mercado laboral, iniciada en 1984 en Nueva Zelanda comenzó a implementarse hacia 1991, al ganar los nacionales a los laboristas en las elecciones gubernamentales. Hasta entonces, la sindicalización era obligatoria y los salarios eran fijados por un organismo de arbitraje. Desde 1986, los salarios habían comenzado a liberalizarse, traduciéndose esa medida en un paulatino incremento del salario real de un 14%. Otro aspecto importante de la reforma en el campo laboral fue la Ley de Empleo Contractual, la cual estableció la libertad de asociación, por la cual cada empleado y empleador tienen la facultad de elegir entre un contrato individual o uno de carácter colectivo.
En lo sustancial, la reforma se materializó en apenas seis años, lo cual impidió la conformación de una oposición sólida a los cambios, especialmente en los sectores productivos que quedaron desprotegidos, como el agropecuario y el sector industrial. Ya durante los años noventa, con la reforma en funcionamiento, algunos indicadores macroeconómicos repuntaron: el desempleo se redujo de 10.9% en 1991 a 6.1% en 1995, el déficit fiscal del 9% del PIB se redujo hasta lograr superávit a fines de la década, y la inflación se mantuvo en un promedio del 1,7% anual en la década pasada. 

En los últimos años, el recientemente reelegido Partido Laborista de Helen Clark ha revertido algunas de las reformas más populares de los años ochenta, debido a que el aumento sostenido del PIB se ha fundamentado en parte en el pago de horas extras a los trabajadores, lo que ha incrementado la presión salarial. Aunque los niveles de productividad también han mejorado desde mediados de los noventa, su crecimiento permanece en un 0,5% al año, tasa bastante inferior a la media de los países de la OCDE (Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico). Con la economía al máximo de su capacidad, y el desempleo debajo del 4% (lo que puede considerarse Tasa Natural de Paro), los incrementos de salarios se han disparado. 

La nueva legislación del año 2000 restaura el foco en la negociación colectiva en vez de en la negociación salarial individual, y aumenta los derechos de los sindicatos para organizarse y negociar en nombre de sus miembros. 

En el 2000, se potencia la negociación colectiva vs. la individual (retroceso que inquieta a la patronal).

Altas tasas impositivas provocan la fuga de talentos.

En 1934 se crea el Banco Central de NZ, dependiente del Gobierno, pero con autonomía para poner en práctica políticas monetarias.

El RBNZ  supervisa a los bancos comerciales.

Los principales bancos son filiales australianas.

Acuerdo entre ambos países para coordinar el funcionamiento de los bancos y la regulación sobre los mismos.


Este retroceso en la desregulación del mercado laboral preocupa a los empresarios del sector privado, al igual que las nuevas legislaciones en materia de seguridad e higiene en el trabajo, y en protección medioambiental. También se plantean si las tasas impositivas para los niveles de renta altos, que son comparativamente más elevadas con respecto a Australia o a los EE.UU., están contribuyendo a la creciente “fuga de cerebros” del mercado de trabajadores cualificados de Nueva Zelanda. A pesar de que el país atrae inmigración en términos generales, la tasa neta de trabajadores con cualificación es negativa.

En el Anexo 2 se encuentra la relación de las principales organizaciones sindicales y empresariales de Nueva Zelanda. 

En cuanto al Sistema Financiero en Nueva Zelanda, destacar que su Banco Central fue creado en 1934 mediante el “Act of Parliament”. Es propiedad del Gobierno, el cual, normalmente asociado con él, tiene todos los poderes sobre él. El “Reserve Bank of New Zealand Act” de 1989 atribuyó al Banco Central (RBNZ), autonomía para poner en práctica y ejecutar la política monetaria dentro del marco legal del “Act and the Policy Targets Agreement”, establecido y firmado conforme al “Act of Parliament”. El RBNZ, además de su función en la determinación y realización de la política monetaria, es la autoridad de supervisión de los bancos comerciales de Nueva Zelanda. El objetivo de esta supervisión es promover y mantener la justicia y la eficacia dentro del sistema financiero del país, y evitar cualquier daño significativo en el sistema financiero provocado por el fracaso de la actuación de alguno de los bancos comerciales. No existen disposiciones de seguro de depósito que funcionen en Nueva Zelanda respecto a  bancos comerciales u otras instituciones financieras.

Los bancos principales de Nueva Zelanda son las propias filiales de los bancos australianos. El Banco Central reconoce los principios del acuerdo del Concordato de Basilea, por el cual el país de origen es responsable de la supervisión consolidada del banco, mientras que el país de destino lo es de las operaciones realizadas en su territorio. El RBNZ trabaja junto con la Autoridad de Regulación australiana (“Australian Prudential Regulation Authority”), para mejorar la coordinación reguladora bajo este modelo. Después del establecimiento en 2005 de un Consejo de Trans-Tasman (Transacción con Tasmania), para avanzar en la coordinación de los bancos, los dos países han otorgado un reconocimiento mutuo a las regulaciones sobre ofertas de valores, y al resto de cambios legislativos que puedan afectar a los supervisores bancarios en cada país, con el objetivo de apoyar al otro país, y de considerar el impacto de sus acciones sobre la estabilidad financiera de ambas economías.

Fuertes regulaciones en la banca para garantizar su estabilidad y solvencia.

Desde 1984, proceso de desregularización del sector financiero. 
Crecimiento de la actividad del mercado del dinero, aparecen nuevos mercados, productos e instrumentos.
País pionero en legislación social; las mujeres votan desde 1893.

Alto grado de bienestar, con altos costes para el Estado.


Un aspecto central de la política de supervisión bancaria del Banco Central es la exigencia de una fuerte disciplina de mercado para los bancos comerciales. Esto se logra mediante la obligatoriedad para los bancos de que hagan públicos sus estados financieros trimestralmente. Estos estados contienen la información correspondiente a la posición financiera de un banco y su perfil de riesgo, declaraciones de su director en cuanto a la gestión apropiada del mismo, y la calificación crediticia del banco. La disciplina reguladora es también un aspecto importante del régimen de supervisión del Banco Central. Requiere que los bancos comerciales obedezcan una serie de condiciones de registro, exigencias de capital mínimas y límites en el préstamo a otros bancos. Si una actuación bancaria supusiese un peligro financiero, el RBNZ, con la aprobación del Ministro de Finanzas, tendría poderes amplios para intervenir con el objetivo de evitar un daño significativo al sistema financiero del país.

Desde 1984, el sector financiero de Nueva Zelanda ha sufrido un proceso de desregulación progresiva. El objetivo principal de la desregulación ha sido mejorar la eficiencia del sector financiero, haciéndolo más competitivo y promoviendo las condiciones de mercado en los mercados financieros. La tasa de interés y otros controles se han eliminado, y se han reducido las distinciones regulatorias entre instituciones diferentes.
La desregulación contribuyó al crecimiento en la actividad de mercado del dinero, al desarrollo de un mercado secundario de bonos del Estado, a la introducción de una más amplia gama de instrumentos financieros, (incluyendo contratos a término, opciones y futuros sobre los tipos de cambio y de interés), y al empleo creciente de tales dispositivos para disminuir el riesgo de tasa de cambio y de tipo de interés.

1.5  ESTRUCTURA SOCIAL E IDEOLÓGICA

El estado neozelandés es considerado pionero en legislación social. En 1893 las mujeres tenían ya el derecho a votar y cinco años después se estableció la Ley de Pensiones para personas de edad avanzada. En 1926 se emitió la Ley de Beneficios a la Familia y en 1938 se implementó un sistema de seguridad social que correspondía a las expectativas de la población, la cual esperaba que el Estado proveyese protección frente a la incertidumbre económica, desde la “cuna hasta la tumba”. Así el gasto en bienestar social como proporción del PIB pasó del 5.9% en 1972 a 11.6% en 1984. 

Los principales servicios sociales financiados por el Gobierno son la sanidad y la educación, una serie de ayudas a las familias de rentas medias y bajas, y otros beneficios como la “New Zealand Superannuation” (plan de pensiones), el subsidio de desempleo, ayudas a familias monoparentales, y aquellas dirigidas a enfermos y minusválidos.


Estructura étnica:

80% europeos,

14,7% maorís,

resto asiáticos.

Idiomas oficiales: inglés y maorí.

Choques raciales: maorís  tradicionalmente marginados.

Se empieza a proteger a los maorís, pero se presiona para dar marcha atrás.

Problemas de los maorís: pobreza, desempleo y salud.

Inmigración de otras islas del Pacífico aumenta la variedad étnica y cultural. INo es bien vista por algunos sectores: se endurecen leyes de inmigración.

Presiones sociales debido al crecimiento de las áreas urbanas frente a las zonas rurales.

Religión cristiana.


En cuanto a la estructura étnica de la población de Nueva Zelanda, está formada por un 80% de descendientes de europeos, un 14,7% de la población de origen maorí, cuya lengua es oficial al igual que el inglés, un 6,5% proveniente de islas del Pacífico, y un 6,6% de asiáticos del continente. La relación entre la comunidad maorí y los neozelandeses blancos nunca ha sido especialmente buena. Desde la colonización británica a mediados del siglo XIX, la población maorí ha sufrido distintos niveles de subyugación y humillación de manos de sus compatriotas de origen británico. Sin embargo, a mediados de los ochenta el Partido Laborista liderado por David Lange comenzó a defender los intereses y a atender las necesidades de los maorís, incluyendo el reconocimiento oficial de su cultura y su lenguaje, y la concesión de compensaciones a las expropiaciones de terrenos que se remontaban a la etapa colonial. 

Más recientemente, sin embargo, el gobierno de Clark está sufriendo la presión de la élite política y empresarial tradicional para retirar esta protección especial para los maorís, que algunos argumentan supone un impedimento al desarrollo económico. Una mayor proporción de maorís vive actualmente en situación pobreza que la población blanca, y las diferencias económicas y sociales entre ambos grupos agravan las tensiones entre ellos. A principios de este siglo, el nivel de desempleo entre la comunidad maorí era el doble que el de la población en general, y los maorís sufren de mayores problemas de salud físicos y mentales, de un menor nivel de vida, y de mayores tasas de mortalidad infantil. Ciertos grupos indígenas y religiosos han propuesto crear un cuerpo parlamentario separado para que los maorís puedan gobernarse a sí mismos.

Por otra parte, la creciente inmigración desde otras islas del Pacífico, especialmente hacia el área de Auckland, ha contribuido a una mayor variedad étnica y cultural, aunque algunos maorís y otros grupos se oponen a la residencia permanente de estos inmigrantes, procedentes en su mayoría de China. Ante esta situación, en 1999 el gobierno endureció las leyes de inmigración para evitar el desembarco masivo de pateras con inmigrantes ilegales en Nueva Zelanda. En 2006, el gobierno ha reforzado los requisitos para la obtención de la nacionalidad neozelandesa, según una ley que la otorga a los bebés nacidos en el país solamente si el padre y/o la madre son ciudadanos del país.

La creciente disparidad en el crecimiento económico ha provocado en las zonas rurales un fuerte resentimiento hacia las áreas urbanas. La confianza en la economía de mercado ha llevado a la concentración de la actividad económica en la región de Auckland, incrementando las presiones sociales y perpetuando el paro y el estancamiento económico de las ciudades más pequeñas. El pequeño pero influyente Partido de la Alianza aboga por políticas que desvíen la inversión extranjera desde Auckland hacia regiones menos desarrolladas, Adicionalmente, las divisiones de clases acentúan los enfrentamientos étnicos. 

Finalmente, en lo que respecta a la religión, la mayoría de los neozelandeses son cristianos, ya sean presbiterianos, anglicanos o católicos.
Áreas Comerciales: países desarrollados y regiones emergentes de Asia-Pacífico

NZ miembro de: OMC, APEC, Naciones unidas.

Lazos con su antigua nación colonizadora: Reino Unido.

Mantiene relaciones comerciales con otros países de la UE, pero ha de enfrentarse con el proteccionismo de la agricultura europea.

El 46% Exportaciones y  el 43% Importaciones    se realizan a la costa del Pacífico: Australia, Japón y EEUU.

2. 
ESTRUCTURA: CONTEXTO EXTERIOR

2.1  ÁREAS COMERCIALES

La política comercial de Nueva Zelanda, independientemente del partido en el gobierno, parece estar enfocada principalmente hacia países desarrollados democráticos, y hacia las regiones emergentes del área Asia-Pacífico., aparte de su tradicional relación con Australia.

Nueva Zelanda participa activamente en la OMC (Organización Mundial de Comercio), donde ha presentado una serie de iniciativas dirigidas a una mayor liberalización del comercio de bienes tanto agrícolas como no agrícolas, al fortalecimiento de las normas de comercio internacional, así como a la integración de la normativa de la OMC con otras prioridades mundiales, tales como las relacionadas con el desarrollo sostenible.

Nueva Zelanda es miembro de APEC (Asia-Pacific Economic Cooperation) - casi tres cuartos de su comercio exterior se realiza con otros países miembros - foro en el cual comparte la gran mayoría de las posiciones y estrategias de Chile, incluido el cumplimiento de las Metas de Bogor, que aspira a la eliminación de las barreras al comercio y la inversión para el 2010 sobre la base de la reciprocidad.

Nueva Zelanda también es miembro y partidario entusiasta de las Naciones Unidas, y sus tropas participaron en la misión de paz en el antiguo territorio indonesio de Timor Oriental.

Los lazos con el Reino Unido, su antigua potencia colonizadora, continúan siendo sólidos y, a diferencia de Australia, no hay previsión inmediata de que se vaya a reemplazar a la figura del monarca británico como Jefe del Estado neozelandés. Sin embargo, el comercio con el Reino Unido, en su día cimiento de su economía, ha decaído en los últimos años, al mismo tiempo que este país ha incrementado su foco en los mercados europeos frente a sus antiguas colonias. Nueva Zelanda también ha visto incrementar su comercio con otros mercados europeos, aunque el creciente proteccionismo que salvaguarda a los agricultores de la UE, poniendo barreras a la entrada de las exportaciones neozelandesas y mermando así  su ventaja comparativa en este sector, constituye un punto de controversia.

Las relaciones comerciales de Nueva Zelanda están cada vez más orientadas hacia los países de la Costa del Pacífico. Los tres principales mercados para la exportación de Nueva Zelanda – Australia, Japón y los Estados Unidos – representan el 46% de las exportaciones de Nueva Zelanda y el 43% de sus importaciones en 2005.

Ver en el Anexo 3 la distribución geográfica de las exportaciones e importaciones de Nueva Zelanda.

Principales Países Comerciales:

Tratado de libre comercio (CER) y de personas. Con Australia, que provoca la fuga de cerebros de NZ.

Comparten problemas: volatilidad de las islas de la zona e inmigrantes.

EEUUes el 

 segundo socio comercial. Excelentes relaciones.


El único país vecino de Nueva Zelanda es Australia, con quien firmó en 1983 el Tratado Comercial CER (“Closer Economic Relations”), con el objetivo de constituir un área de libre comercio en 1995 como máximo (en realidad, se consiguió ya en 1990). También existe libertad de movimiento de trabajadores entre ambos países, y los analistas creen que esto constituye una desventaja para Nueva Zelanda, al provocar una “fuga de cerebros” hacia Australia. Las relaciones entre ambos países son especialmente cálidas, a pesar de desacuerdos puntuales como respecto al Tratado de Kyoto, recientemente, que Australia se ha negado a ratificar junto a los EE.UU., mientras que el gobierno de Helen Clark sí lo ha hecho. Por otra parte, Nueva Zelanda ha heredado del Reino Unido la responsabilidad en cuanto a las relaciones exteriores de algunas pequeñas islas del Pacífico, como son Niue y Cook. En estos años, el Pacífico Sur, incluyendo Fiji, las islas Salomon, Papua Nueva Guinea y otra serie de territorios pequeños, se ha convertido en una región extremadamente volátil e inestable, y por ello preocupante para Australia y Nueva Zelanda, que prevén posibles bancarrotas de estos países, e incluso ataques de terrorismo internacional. Otros problemas relacionados con el incremento en el número de refugiados e inmigrantes preocupan así mismo a ambos países. 

Después de Autralia, los Estados Unidos son el principal socio comercial de Nueva Zelanda. Las relaciones bilaterales son excelentes, sustentadas en que comparten elementos históricos y culturales comunes, así como su compromiso con los principios democráticos. En la segunda Guerra Mundial, más de cuatrocientos mil soldados y personal norteamericano se asentó en Nueva Zelanda para preparar los ataques contra Japón. Posteriormente, y durante la “guerra fría”, Nueva Zelanda se unió a los EE.UU. y a Australia en el Tratado de Seguridad ANZUS; sin embargo, su creciente política antinuclear y su aislamiento geográfico “protector”, le llevó a modificar su postura hacia la no-participación en alianzas militares. De facto, en 1985 los EE.UU. abandonaron sus compromisos de defensa de Nueva Zelanda, cuando el Gobierno Laborista prohibió la navegación de barcos americanos con armas nucleares por su jurisdicción. No obstante, y a pesar de la oposición neozelandesa a la invasión iraquí en 2003, el país se mantiene como aliado regional de los EE.UU.. Las cifras del comercio bilateral entre ambos países en 2004 fueron de $5 billones (con $892 millones de superávit a favor de Nueva Zelanda), y la inversión directa de los EE.UU. en Nueva Zelanda en 2003 fue de $3,8 billones, concentrada en los sectores financiero, manufacturero, de telecomunicaciones y de gran distribución. Por último, destacar que Nueva Zelanda ha trabajado estrechamente con los EE.UU. para promover el comercio en la WTO, la APEC y otros foros internacionales, y en varios proyectos de investigación científica en la Antártida.


Estrechos lazos y comercio complementario conJapón;  cooperación entre los países en varios sectores.

AUSTRALIA

Relación comercial  más importante: 22% de las exportaciones e importaciones totales de Nueva Zelanda. 

Libre movimiento de mercancías, servicios y personas (Tratado del CER).

Revisiones y reforzamiento del CER.

Memorando para la coordinación de las leyes comerciales.


Nueva Zelanda ha desarrollado de forma permanente estrechos lazos con Japón, estableciendo entre ambos países una relación comercial complementaria. En estos años, han cooperado en un amplio número de frentes, incluyendo el foro del APEC y otros organismos del área del Pacífico Sur, así como en las actividades promovidas por las Naciones Unidas. Los dos países han consolidado en estos años una coordinación de alto nivel. Cabe destacar que, durante su visita oficial a Nueva Zelanda durante el año 2003, el Primer Ministro japonés Junichiro Koizumi, aceptó la propuesta de su homólogo para avanzar en las relaciones en cinco sectores concretos: ciencia y tecnología, turismo, industria forestal intercambio de capital humano y educación.

2.2  PRINCIPALES PAÍSES DEL ÁREA COMERCIAL DE NZ

Australia: Representa la relación comercial más importante para Nueva Zelanda. En 2005, el comercio bilateral ascendió a $14.200 millones, un 22% de exportaciones e importaciones totales de Nueva Zelanda..

El comercio con Australia se ha consolidado gracias al acuerdo de acercamiento económico (CER) que firmaron en 1983. Aunque el objetivo original de este acuerdo era unir los dos países en una zona de libre comercio hacia 1995, el acuerdo fue ampliado para cubrir también los servicios a partir del 1 de enero de 1989. El pleno comercio libre de mercancías fue alcanzado el 1 de julio de 1990, cuatro años antes de lo planificado. Los dos países también estuvieron de acuerdo en colaborar para la armonización de procedimientos administrativos en las áreas de aduana y ley de comercio, así como en restringir el uso de políticas de ayuda industrial que afectasen al comercio bilateral.

La revisión anual del CER en 1996 realizada por los Ministros de Comercio resultó en la firma de una ampliación de los acuerdos principales. Lo más significativo fue el “Trans-Tasman Mutual Recognition Agreement”, que fue puesto en práctica en mayo de 1998. Conforme a este acuerdo cualquier mercancía que pudiera ser vendida legalmente en Nueva Zelanda también podría ser vendida en Australia, y viceversa, y cualquier persona certificada para practicar una profesión  en un país podría practicar la misma ocupación en el otro.  El Acuerdo fue revisado en 2003 verificándose los buenos resultados del mismo y reforzando los trabajos para identificar nuevas áreas de oportunidad y reducir las barreras comerciales, de cara a conseguir el objetivo de un mercado único.

En 2000, los dos países firmaron un memorando de entendimiento (MOU) para la coordinación de las leyes comerciales. El MOU procura facilitar el comercio reduciendo las cargas para las empresas, en particular para las pequeñas empresas, coordinando leyes de negocio entre los dos países. Después de una revisión en 2005, se firmo en febrero de 2006 un nuevo calendario para la coordinación en las leyes comerciales para los próximos cinco años.  

EE.UU. 

13,9% exportaciones, 9,7% de importaciones.

JAPÓN

3er socio comercial.         

CHINA

5% exportaciones, 10,6% importaciones con gran crecimiento.


Las exportaciones principales de Nueva Zelanda a Australia incluyen la madera y sus derivados, refrigeradores y petróleo.

Estados Unidos: Representa para Nueva Zelanda el segundo país en importancia en cuanto a exportaciones e importaciones se refiere. El volumen de comercio ascendió a $7.600 millones en 2005. Estados Unidos representó el 13,9% de las exportaciones totales de Nueva Zelanda, y el 9.7% de las importaciones totales en 2005. 

En cuanto a las categorías en las importaciones de Estados Unidos destacan los bienes de producción pesados, aviones, ordenadores y tecnología. por el lado de las exportaciones hacia los Estados Unidos, los principales productos son la ternera, la caseína, la madera, el cordero, el queso y una gama creciente de artículos manufacturados.
Japón: Es el tercer país en importancia en cuanto al comercio exterior se refiere, con un volumen que asciende a $7.000 millones en 2005. Sumó alrededor del 11% de las exportaciones de mercancías en ese año. Estas exportaciones fueron básicamente aluminio, madera, productos lácteos, pescado, kiwi, carne, verduras y otras frutas.

Japón es también un gran proveedor para Nueva Zelanda, proporcionándole el 10.5% de las importaciones totales en 2005. Dominan las importaciones de Japón las aplicaciones intensivas en tecnología, incluyendo los automóviles.

China: Es  necesario hacer una mención especial a China, puesto que, si bien se mantiene en unos niveles mas ó menos estables en cuanto a las exportaciones neozelandesas, se está convirtiendo a pasos agigantados en un gran proveedor para Nueva Zelanda. El volumen de comercio ascendió a $5.154 millones en 2005. China representó el 5% de las exportaciones totales de Nueva Zelanda, y el 10,6% de las importaciones totales en 2005. 

En cuanto a las categorías en las importaciones de China. destacan por encima del resto los equipos informáticos con un crecimiento espectacular, $178 millones 2003, $258 millones en 2004 y $418 millones en 2005. Por detrás de esta categoría siguen apareciendo fundamentalmente productos relacionados con la tecnología. Por el lado de las exportaciones a China, los principales productos son la leche en polvo, lana y madera y sus derivados.

 
       2005 Tasa de Cobertura: 96,44%

         2005 Tasa de Apertura: 58,96%
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Expenditure in nominal terms for the last five March years:

Year ended 31 March
2001 2002[ 2003|2004 2005
(dollar amounts in millions)

Compensation of Employees 48,163| 61539| 54,904 58,693] 62918
Nt Operating Surplus 36,947| 40,880( 41,167 43,966 46,860
Cansumption of Fixed Capital 16,558 17,393 18,388| 19,056[ 20,074
Indirect Taxes 14553 15,444] 16,810] 17.950[ 19,170
Less Subsidies 379|381  412] 440 485
(Gross Domestic Product 116,941 124 575 130,866 139 225 148 558

Final Consumption Expenditure

(General Gavernment 20,296] 21.790( 22 864 24,307 | 26,483
Private 68,692| 72.435( 76,709 81,728] 87530
Physical Increase in Stocks 1419 1888  789| 1,159 1538 J
(Gross Fixed Capital Formation | 23,595 25,846] 27,749| 31527| 34923
(Gross National Expenditure 114,002]121 959 128,050[ 138,721 150 £74

Exports of Goods and Senices | 41,159) 43 534[ 42.339] 40,455 43,142
Less Imports of Goods and

Senices 33.213| 40778| 40095| 40.158| 44732
Expenditure on Gross Domestic
Product 115.941|124 574[130,334| 139 D16 148,964

(1) 2005 data provisional. Prior data revised
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Con una Tasa de Cobertura de un 96,44% en 2005, Nueva Zelanda demuestra un equilibrio sostenido entre su volumen de exportaciones e importaciones, con cierto déficit desde el año 2001. 
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Prices and Costs

New Zealand experienced a substantial improvement in infation performance
during the 19905 relative to previous decades. Annual inflation as measured by
the CPI remained below 3% from the September 1991 quarter through to the
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La Tasa de Apertura de casi un 60% refrenda la gran apertura del país hacia el comercio exterior.
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Prices and Costs

Terms of | Producers | Consumers
Trade Index | Price Index | Price Index |Lahour Cost

U] @) @) Index (5)
2001 _|March 1087) 122 1130[ 80 1044] 31 995 18
Uune 1045 93 1,46) 81 1083 32 1000[ 17,

September | 1,057 62 1169) 62| 1,059 24| 1,008 2.0
Decerber | 1,034 3.3 1183 18 1,065 1.8 1,011] 21
2002 |March 1080] 0.7] 1,162 28] 1071) 26 1016] 2.1
une 1000] 43| 1,163 1.5 1082] 28] 1021] 2.1
September | 982 7.1 1,145] 21| 1,087 26| 1028 23
December | 971| 5.1 1,147) -1.4] 1,094 27| 1,033 22
2003 |March 996 5.1] 1147 -13] 1098 25 1039 23
une 1007 07] 1,41 48] 1098 15 1044] 23
September | 1,004 22 1,148] 04| 1,103 1.5 1062 23
December | 1,035 6.6 1,148] 01| 1,111 18] 1067 23
2004 |March 1067 6.4] 1,140 06| 1415 15| 1082] 22,
une 1080] 7.2 1,58 1.5 1,124 24| 1088] 23
September | 1,077 7.3 1176 25 1,131 25| 1075 2.2
Decernber | 1,081 4.4 1185 34| 1,141 27| 1083 25

2005 |March 105 45] 1.8 42] 1148 28] 1089 25
une 1091 10 1212 47] 1,58 28] 109 26
September | 1,085 0.7 1247] 61| 1,169 3.4] 1,107 3.0
Decermber | WA WA Al WAl 1177] 32] N[ WA J

(1) Base: June quarter 2002= 1,000
(2) Base: December quarter 199
(3) Allindustry inputs.

(4) Base: June quarter 1999=1,000.

(5) All industry ordinary time salary and wage. Base: Decernber quarter 1992 =
1,000
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Nación agrícola históricamente.

Desde 1984, reformas estructurales que transforman la economía.

Diversificación y aumento de la productividad, especialmente en los sectores agropecuario y forestal.

Malos resultados de los principales indicadores en los años de la reforma.

Gran alcance de la reforma. Abarcó a todos los sectores.

Se liberaliza la economía a ritmo diferente según el sector.

Objetivo de la política monetaria: inflación baja.
3. 
POLÍTICA ECONÓMICA

3.1  ANTECEDENTES: LA REFORMA ESTRUCTURAL

Hasta principios de los ochenta, Nueva Zelanda era una nación eminentemente agrícola y con un alto nivel de proteccionismo. Como consecuencia de un continuo deterioro económico desde los años sesenta, en 1984 el Gobierno de turno realizó una serie de importantes reformas estructurales que significaron una completa transformación de la economía, entre las cuales se pueden destacar las siguientes: adopción de un tipo de cambio flotante, abolición de los controles a los movimientos de capitales, fin de los subsidios a la industria, remoción de los controles de precios, privatizaciones, y flexibilización de la legislación laboral, entre otras. A partir de estas reformas, la economía neozelandesa se diversificó y creció con altos niveles de competitividad, particularmente en torno a algunos sectores como el agrícopecuario y el forestal, que se vieron potenciados por el desarrollo de nuevas tecnologías especialmente destinadas a estos sectores, y por una eficiente promoción y comercialización en los mercados externos.

El inicio de la reforma se produjo posteriormente a los años setenta, cuando la economía neozelandesa comenzó a sufrir algunos desequilibrios económicos, que tenderían a agravarse a mediados de los ochenta. La deuda externa pública y privada pasó de representar un 11% del PIB en 1974 a un 95% diez años más tarde. En el mismo periodo, la inflación se mantuvo en niveles de dos dígitos. y el déficit en cuenta corriente de la balanza de pagos se situó en un 8,7% del PIB en 1984. El desempleo se elevó de 1,7% en 1980 a 4,9% en 1984. En ese año, la pérdida de confianza en la política económica se tradujo en una fuerte fuga de divisas que obligó al Banco Central a cancelar la convertibilidad del dólar neozelandés en otras divisas, y a devaluar 20% su moneda.

Ese fue el comienzo del cambio de estrategia de desarrollo en Nueva Zelanda. La reforma estructural llevada a cabo por el gobierno se caracterizó por el alcance de la misma ya que abarcó a todos los sectores de la economía, por su profundidad y por el corto período en que fue aplicada. El nuevo modelo se orientaba a la liberalización de la economía, sin embargo, el ritmo de liberalización fue diferente entre los sectores.

La liberalización del sector financiero, del comercio exterior y de la agricultura fue más acelerada, así como la reforma impositiva. La reforma fue más lenta en el mercado laboral. En 1985 se eliminaron todos los controles a los salarios, a los precios y a las tasas de interés, y se liberó el tipo de cambio. Tanto la política monetaria como la fiscal sufrieron cambios drásticos. En política monetaria, la autoridad monetaria dejó de intervenir en el mercado de divisas y permitió que las tasas de interés fluctuasen de acuerdo a la oferta y la demanda. El objetivo de la política monetaria es únicamente mantener una inflación baja, en contraste con sus objetivos 


Política fiscal restrictiva para reducir el déficit (objetivo alcanzado a mediados de los noventa).

Tasa de interés al alza. 

Reducción del gasto público en servicios sociales.

Reestructuración de las empresas públicas, según el “principio del propio beneficio”.

Reducción de impuestos directos y se crean indirectos.

Reducción de subsidio de ciertas industrias, se busca la competitividad.


previos a la reforma de mantener elevados niveles de producción, consumo y empleo, además de precios estables. En política fiscal, el objetivo era reducir el déficit disminuyendo el gasto público, y con una reforma tributaria que implicaba la ampliación de la base impositiva. 

El objetivo con respecto al gasto no fue alcanzado sino hasta la segunda mitad de los noventa, debido principalmente a que el gasto por intereses sobre la deuda tendió a crecer. Por el lado de la deuda interna, al liberalizarse la tasa de interés, ésta tendió a subir en los primeros años de la reforma. Por el lado de la deuda externa, la devaluación posibilitó la devolución de la misma en dólares neozelandeses. Así en 1991 el gasto corriente del gobierno llegó a representar 39% del PIB, en 1996 este se había reducido al 14%.

Por otra parte, el gasto en bienestar social, incluyendo los pagos por desempleo, y los gastos en educación y salud, siguieron manifestando incrementos hasta 1991, año en el cual el nuevo Gobierno Nacional introdujo explícitamente la meta de reducir el tamaño del Gobierno con la venta de activos públicos y con la reducción del gasto social. Así, este último, como proporción del gasto del gobierno, se redujo de 14,4% en 1991 a 12,6% en 1994.

Con relación a las empresas públicas, que representaban antes de la reforma un 12% del PIB, y que perseguían a la vez objetivos sociales y comerciales poco claros, fueron transformadas en “negocios” que aplicarían como criterio en la prestación de servicios el “principio del beneficio” bajo el cual, el “contribuyente o usuario” paga por el beneficio que recibe.

Con relación a la estructura tributaria se redujo la dependencia de los impuestos directos, los cuales fueron reducidos y reemplazados por la introducción de un Impuesto General de Ventas del 10% en 1984, que después fue elevado a 12,5% en 1989. Este nuevo sistema permitió que la tasa marginal impositiva sobre el ingreso de las personas fuera reducida a la mitad, del 66% al 33%.

Por su parte, las políticas industrial y comercial se centraron en desarrollar un entorno competitivo en el cual ningún sector sería favorecido. Es decir, la política industrial debía ser neutral a cualquiera de los sectores, incluido el agrícola. Ello significó que la asistencia directa a las industrias como proporción del gasto del gobierno pasara del 16% al 4%, sobre todo como consecuencia de la eliminación de los subsidios a la agricultura. La política comercial, por su parte, se tradujo en la disminución de cuotas, de tarifas y de restricciones a la propiedad extranjera. 


Desequilibrios en la economía fuerzan en 1991 a hacer nuevas reformas.

En 1991 se liberaliza el mercado laboral. Suben los salarios un 14% y se permite elegir entre contrato colectivo o individual.

Se desregulariza el mercado laboral y se reduce el gasto social.

Buenos resultados en los indicadores macroeconómicos.


Durante el periodo de implementación de las reformas se crearon ciertos desequilibrios en la economía que hicieron necesarias otras reformas. En los primeros años de la reforma, la liberalización de las tasas de interés y de los salarios, así como la devaluación, crearon un círculo vicioso que presionaba los precios al alza. Esta situación de inestabilidad presionó a la industria, que estaba enfrentando una menor protección en el comercio y una menor asistencia del gobierno, lo que redujo la credibilidad en el programa de reestructuración. De ahí, que el nuevo gobierno en 1991 se propuso reducir el gasto público y profundizar el proceso de privatización, para reducir las presiones sobre las tasas de interés y el tipo de cambio, y también liberalizar el mercado laboral.

La liberalización del mercado laboral llega en 1991, y ello obedece en parte al ascenso al poder del Gobierno Nacional, que sustituyó a los laboristas. En Nueva Zelanda el sindicalismo era obligatorio y los salarios eran fijados por una Corte de Arbitraje. Entre 1985 y 1991 se liberalizaron los salarios, lo que se tradujo en 1986 en un incremento del salario nominal de 22% y en un incremento del salario real de 14%. En 1991, se introdujo la Ley de Empleo Contractual (ECA por sus siglas en inglés) por medio de la cual se estableció la libertad de asociación. De acuerdo a la ECA, cada empleado y empleador tienen la facultad de elegir entre un contrato individual o colectivo, y ambos se ponen de acuerdo al respecto.

Resultados de las Reformas Estructurales en los noventa:

En el proceso de liberalización, la rapidez con que se llevaron a cabo las reformas afectando a varios sectores a la vez, provocó que los agricultores, que vieron desaparecer sus subsidios, apoyaran fuertemente la reforma arancelaria. Tanto los agricultores como los industriales presionaron al gobierno para que éste redujera su gasto y bajara así la presión sobre las tasas de interés y el tipo de cambio. Al final, esto se tradujo en la reducción del gasto social y en la desregulación del mercado laboral. Es decir, la rapidez con que se aplicó la reforma impidió que se formara un bloque de oposición entre los diferentes actores afectados. Por otra parte, durante el periodo de aplicación de las reformas de 1984 a 1991, la producción manufacturera se caracterizó por su volatilidad como consecuencia de las fluctuaciones en la tasa de salario real, en la tasa de interés y en el tipo de cambio real. 

Una vez consolidada la reforma, los principales indicadores macroeconómicos mostraron resultados bastante alentadores. El desempleo se redujo del 10,9% en 1991 al 6,1% en 1995. El déficit fiscal de 9% del PIB se convirtió en un superávit. La agricultura se volvió competitiva y la inflación se mantuvo en un promedio de 1,7% en los noventa. Los desequilibrios tan fuertes que se presentaron a mediados de los ochenta fueron corregidos y el ingreso medio de la población no se deterioró con las reformas.

Reto tras la reforma: alcanzar el nivel de renta per de los países desarrollados de su entorno. 
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internal Funded Debt | 26,204.5] 27507 4[27 540.6] 266320 265553 -

Internal Floating Debt| 5/575.0] 5,521.0] 57000 68150 55950 -
External Debt 65185 5,120.3] 49974 43162 39313 -
Total Direct Public | 38,398.0( 38,1487 (38,2380 36,7622 36,0815 -
Debt

(1) Year ended 31 March
(2) 2005 data provisional. Prior years' data revised,

(3) Praduction based — chain volume series expressed in 1998/96 prices,
Base= 100

(4) June year.

(5) June quarter, seasanally adjusted.

(6) Annual percentage change, June gquarter.

(7) USS per NZ§ monthly average for June.

(8) June monthy average.

(9) Year ended 30 June. Base: June quarter 2002 = 1,000

(10) This table s prepared in accardance with New Zealand Generally
Accepted Accounting Practice (GAAF).

(1) 2005106 Budget revisions announced 19 December 2005

(12) Operating Balance Excluding Revaluations and Accounting Changes — the
OBERAC is the operating balance adjusted for revaluation movements
(principally appling to the liabiliies of the Accident Compensation Corparation,
Earthouake Commission and Government Superannuation Fund) and
accounting policy changes

Note: The data in the above tables are presented in a standardissd format to
facilitate comparisons with previous years. In some cases, later data can be
found n the relevanttext or tables,
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Economía de libre mercado, rica en recursos,  eficiente base industrial y servicios.

33% del PIB: exportaciones.


A finales de los noventa, el reto del nuevo modelo estaba en alcanzar un nivel más elevado de bienestar para los neozelandeses. En ese momento, representaba el 54% del ingreso per cápita de los norteamericanos, mientras que en 1938 era del 92% y paulatinamente había ido deteriorándose. Los neozelandeses mostraron una gran capacidad de adaptación al cambio durante la reforma, y a finales del siglo XX se trataba de aprovechar sus fortalezas para alcanzar los primeros lugares entre las naciones desarrolladas de la cuenca del Pacífico.
3.2  RESULTADOS ECONÓMICOS 2000 – 2005

Resumen de los principales indicadores:[image: image27.wmf]Demanda Agregada 2005
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Fuente: www.treasury.govt.nz

Nueva Zelanda tiene una economía mixta fundada en los principios del libre mercado. A partir de su riqueza en recursos naturales y agricultura, el país ha desarrollado una eficiente base industrial y de servicios complementarios. Su economía depende fuertemente del comercio exterior, constituyendo las exportaciones de bienes y servicios el 33% del Producto Interior Bruto.


Dependencia del sector agropecuario, orientado al mercado externo, y Estado benefactor.

Buena evolución de NZ en los 90 debido a la reforma y a políticas estructurales y económicas acertadas.

Baja tasa de desempleo. PIB per cápita en la media de la OCDE.

Europa reemplazada comercialmente por los mercados de Pacífico.

País orientado a la inserción en los mercados globales, con un moderado pero sostenido crecimiento del producto interno.

Nueva Zelanda pasa de ser una de las economías más reguladas de la OCDE a una de las más desreguladas.

Prioridades económicas de los últimos años:

Protegerse de sus debilidades inherentes. 

Aumentar su productividad.


Ya a principios del siglo XX, Nueva Zelanda era una nación desarrollada. En su proceso de desarrollo se distinguen tres rasgos importantes: la elevada dependencia del sector agropecuario como fuente de crecimiento, la fuerte orientación de la producción hacia los mercados externos, y un Estado benefactor promotor de la igualdad social.
La economía de Nueva Zelanda ha evolucionado favorablemente desde mediados de los años noventa, gracias a las reformas estructurales emprendidas en la segunda mitad de los años ochenta, junto a la implementación de políticas económicas acertadas, cuyo éxito se ha traducido en el incremento de la productividad, y en la estabilización de los principales indicadores macroeconómicos.
Nueva Zelanda posee en estos momentos una de las tasas de desempleo inferiores entre los países de la OCDE, y el PIB per cápita se ha incrementado de forma constante, hasta alcanzar niveles de los países occidentales.  

Europa, tradicional mercado de las exportaciones del país (específicamente el Reino Unido), fue reemplazado por los mercados del Pacífico (tres cuartas partes del comercio se realizan actualmente con estas regiones).

Actualmente, con algo más de cuatro millones de habitantes, Nueva Zelanda aparece como un país seriamente orientado hacia la apertura económica y la inserción en los mercados globales. Esto, sumado a las profundas y exitosas reformas macroeconómicas y estructurales antes mencionadas, ha derivado en un moderado, pero sostenido crecimiento del producto interno, y a la vez, en una notable presencia de Nueva Zelanda en el grupo de países desarrollados.

3.2.1 OBJETIVOS DE LA POLÍTICA ECONÓMICA

En las últimas dos décadas, la economía de Nueva Zelanda ha pasado de ser una de las más reguladas en la OCDE, a ser una de las más desreguladas. El objetivo de la nueva coalición gubernamental elegida en septiembre de 2005, liderada por tercera vez por los laboristas, es continuar la transformación de Nueva Zelanda en una sociedad y una economía dinámicas, asentadas sobre una base de conocimiento, y sustentadas por los valores de justicia, oportunidad y seguridad.

Las prioridades económicas del gobierno laborista neozelandés en los últimos años han sido fundamentalmente:

· Encontrar medidas paliativas de las debilidades inherentes de su mercado (pequeño tamaño y aislamiento geográfico).

· Incrementar su tradicionalmente pobre ratio de productividad. La liberalización de la economía mundial debería impulsarle a ello, dada su clara vocación de apertura exterior. Sin embargo, la interferencia de la UE y de los EE.UU. en la liberalización de su 




Reto del Gobierno: asegurar crecimiento en el largo plazo.

Fuerte crecimiento en los años noventa.

Pequeña crisis en el año 2001 y recuperación.

Desde el 2002, crecimiento sólido en torno al 4%.

Actualmente ralentización del crecimiento.



sector agrícola, en el que goza de una clara ventaja competitiva, podría minimizar sus beneficios derivados del mismo en el corto plazo.

Con una economía estable, pero hasta ahora siempre a la cola de otros países de la OCDE con estructuras similares, el reto del Gobierno actual ha sido desde al año 2000 asegurar el potencial de crecimiento de Nueva Zelanda en el largo plazo.

En general y atendiendo a la política macroeconómica de Nueva Zelanda, el “Reserve Bank Act” de 1989 y el “Public Finance Act” de 1989 (con la enmienda del 2004), continúan siendo el marco general en el que se mueve la economía de Nueva Zelanda.

3.2.2 CUENTAS NACIONALES

La economía de Nueva Zelanda creció enormemente en los años noventa, exceptuando el periodo 97-98, cuando se produjeron los “shocks gemelos” del descenso de crecimiento de la economía asiática y las consecutivas sequías estivales.

Posteriormente, la economía ha experimentado una sólida senda de crecimiento, salvo por el más débil año 2001 debido a la crisis mundial, del que la economía se recuperó gracias a la combinación de varios factores:

· Dos cosechas agrícolas muy productivas.

· Precios internacionales relativamente altos para las materias primas que exportaba Nueva Zelanda.

· Un tipo de cambio bajo en los años 2001 y 2002.

· Un mercado laboral robusto y flexible que contribuyó a la generación de rentas fuertes en la economía.

Del año 2002 al 2004, el PIB ese mantuvo generalmente en el rango del 3,5% al 4,5%, alcanzando su máximo de 4,8% de crecimiento medio anual en diciembre de 2002. A pesar de este periodo de evidente crecimiento, la economía estuvo sujeta a varios eventos temporales negativos: incertidumbre y descenso del turismo debido a la guerra de Irak, el brote de la epidemia respiratoria SARS (“Severe Acute Respiratory Síndrome”), y los efectos de la sequía en la producción hidroeléctrica, agrícola y ganadera.

Más recientemente, el crecimiento del PIB parece estar ralentizándose, con un crecimiento cuatrimestral del 1,2% en Marzo del 2005, un 0,7% en Junio y un 0,2% en septiembre, totalizando una media anual de crecimiento del 2,7% en 2005, frente al 4,4% de finales del año anterior. 

Fuentes del crecimiento: consumo  privado e inversión empresarial. Saldo en Cuenta Corriente negativo.

El gasto de las familias seguirá siendo el principal componente del PIB.

Se prevé que el  déficit por Cuenta Corriente siga creciendo. 

Previsión de disminución del gasto privado y recuperación de las exportaciones.
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Se vaticina que durante el 2007 el crecimiento continúe su descenso, con tasas inferiores al 2%, y que la tendencia revierta a partir de marzo de 2008 con crecimientos del 2,5%, y superiores al 3% en los dos siguientes años.

Las fuentes principales del reciente crecimiento han sido el consumo privado y la inversión empresarial. La demanda de importaciones asociadas a una economía doméstica potente, junto al relativamente débil crecimiento en las exportaciones, ha resultado en un saldo en cuenta corriente negativo, que ha restado puntos de crecimiento.

El gasto de las familias continuará siendo probablemente la el componente principal en el crecimiento del PIB en los próximos dos o tres años, aunque de manera más moderada.

Dado la relación actual comentada entre el gasto doméstico y los ingresos derivados de las exportaciones, sumados a los importantes beneficios conseguidos por las compañías neozelandesas en manos extranjeras, se prevé que el déficit por cuenta corriente siga incrementándose sobre la cifra del 8,5% del PIB en septiembre de 2005. También se predice un rebalanceo de los componentes de la demanda agregada causantes del crecimiento en 2006, en línea con la disminución del gasto privado y la recuperación de las exportaciones.
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Datos de Producto Nacional Bruto y de Gasto Nacional Bruto en términos nominales:

[image: image30.wmf]
Moderado pero sostenido crecimiento del PIB desde 1999 (excepto en 2001), y ralentización en 2005.
Fuerte tirón del consumo privado en los últimos 5 años, aunque en los últimos años parte se desplaza a la inversión.

Balanza Comercial equilibrada, con ligero déficit  (1%).
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Crecimiento progresivo del PIB per cápita desde los años noventa, hasta alcanzar el nivel de España en 2005. 


Crecimiento del PIB en términos reales:

           Fuente: www.stats.govt.nz
Componentes de la Demanda Agregada respecto al PIB:
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Evolución del PIB per cápita:
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 Según la política de metas de inflación, ésta ha permanecido por debajo del 3% desde 1991, salvo en 2000 y 2005. Se prevé superior al 3% para 2006.

Inflación de productos no comercializables alta, debido a la fortaleza de la demanda doméstica.

 Inflación de bienes comercializables baja debido a tipo de cambio y reducción de precios de transporte aéreo.

Precios de las exportaciones relativamente altos frente a las importaciones.

Deflación de los  precios de los fabricantes.

Crecimiento de los salarios moderado, acelerándose en los últimos años.

3.2.3 
PRECIOS Y COSTES

Nueva Zelanda experimentó una considerable mejoría en el comportamiento de la inflación durante los años noventa, respecto a las décadas previas. El Índice de Precios al Consumo (“Consumers’ Price Index”: CPI), permaneció por debajo del 3% desde septiembre de 1991 hasta junio del 2000, alcanzando un pico del 3,9% en el año 2000 como resultado del fuerte crecimiento de la economía y de la depreciación del dólar neozelandés. La inflación cayó progresivamente desde entonces hasta alcanzar un 1,5% en junio de 2003, reflejando el impacto de la apreciación del dólar neozelandés y la subida de tipos de interés, y se mantuvo en torno a ese valor hasta junio de 2004, cuando subió a un 2,4%. Debido a la subida de los precios del petróleo, el índice interanual se incrementó aún más, alcanzando un 3,4% en septiembre de 2005, y un 3,2% en diciembre de ese mismo año; se espera que se mantenga por encima del 3% en el 2006.

Tradicionalmente, la economía de Nueva Zelanda ha distinguido entre inflación en productos susceptibles de ser comercializados, y por ello de ser sustituidos en el sector exterior (“tradable inflation”), y aquellos productos que no lo son (“non-tradable inflation”). En los años de nuestro análisis, el comportamiento de uno y otro tipo de inflación ha sido muy diferente. La fortaleza de la economía doméstica de Nueva Zelanda, particularmente en el mercado inmobiliario, ha resultado en una fuerte inflación proveniente de bienes y servicios no comercializables (4,3% en diciembre de 2005). En contraste, la inflación de productos comercializables ha sido relativamente baja debido a la fortaleza de la moneda y a los descensos en los precios del transporte aéreo, con un incremento anual de sólo un 0,7% en junio de 2005. Sin embargo, la subida de los precios energéticos ha disparado esta cifra a un 1,7% de incremento de la inflación interanual en diciembre de 2005. 

Otras medidas del nivel de precios reflejan la situación general de la economía en su conjunto. En los últimos dos años, los precios de las exportaciones de materias primas de Nueva Zelanda han compensado los más elevados de las importaciones, aunque se ha registrado un movimiento contrario a esta situación desde septiembre de 2005 debido a la subida del crudo. Por otra parte, los precios de los fabricantes (para todos los insumos de la industria), registraron una deflación desde el 2002 al 2004, incrementándose al 6,1% en septiembre de 2005 debido al aumento de los precios de sus materias primas (y de nuevo por el petróleo principalmente), que anularon el efecto de la fortaleza del dólar neozelandés. Finalmente, cabe destacar que los salarios han estado creciendo a niveles moderados, pero se han acelerado recientemente (el índice medio de crecimiento de salarios ha pasado de un 2,3% en 2003 a un 3% en 2004), reflejando las tiranteces del mercado laboral.




Crecimiento del empleo y de la fuerza laboral desde los noventa.

Desempleo descendiente y alcanzando la Tasa Natura de Paro en 2005 (3,4%).


Evolución de los costes laborales y del índice de precios:
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       Fuente: www.treasury.govt.nz 

3.2.4 DESEMPLEO

El empleo ha experimentado un fuerte crecimiento en la pasada década, con crecimientos anuales medios de un 2,8% en los últimos cinco años. La tasa de población activa permanece elevada, con un 68,2% en septiembre de 2005. Este hecho, combinado con el crecimiento de la población en edad de trabajar, supuso un incremento interanual de la fuerza laboral en Nueva Zelanda del 3% en septiembre del pasado año.

Por su parte, el desempleo también ha continuado su tendencia descendiente, del rango del 6 al 8% en los años noventa, al 3,4% en el 2005, el nivel más bajo de los últimos 17 años, y que puede considerarse la tasa Natural de Paro). Adicionalmente, el número de desempleados de larga duración (por encima de seis meses), ha ido reduciéndose en la última década).



Descenso de la productividad desde los años setenta hasta los noventa.

En la última década crecimiento de la productividad inferior a otros países, y debido en parte al crecimiento del mercado laboral. Pérdida de competitividad.

Evolución de los datos de Empleo y del % de Desempleo:

[image: image35.wmf] 

Fuente: www.stats.govt.nz

3.2.5 PRODUCTIVIDAD

Nueva Zelanda tiene una productividad entre la española y la portuguesa. El país tuvo un continuo descenso de la productividad desde los años setenta hasta los años noventa. La última década ha sido testigo de un aumento del crecimiento de la productividad laboral, aunque debido al aumento del empleo, esta tendencia se ha ido ralentizando en los últimos años, cayendo el crecimiento de la productividad al 0,3% en 2005.

Nueva Zelanda está perdiendo competitividad respecto a los países de su entorno como Australia al tener crecimientos de competitividad menores. Parece que, al igual que España, está creciendo ayudada por la incorporación de nuevas personas al mercado laboral y no aumentando la productividad de cada persona del mercado laboral; lo cual supone un gran riesgo para su futuro.

Productividad laboral con crecimiento inferior al PIB per cápita desde 1999.

Tasas de crecimiento de la productividad inferiores al 1,5% en 2001 y 2002.

Productividad de Nueva Zelanda entre las de España y Portugal, en cuanto a PIB por horas trabajadas.
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[As at 30 June 2001 2002 2003 2004 2005/
(dollar amounts in millions)

Funded Debt (1)

Internal 2) 262045 275074] 275406 265320] 26553
Extemal ()4 61484 47604] 44819 37360 3534
Floating Debt

Internal Debt () 56750 55210 57000 58150 55950

Extemal Debt G))| _ 370.1) 3579 5165 5792 3949
Total Direct Debt | 36,398.0| 38,1457| 38,2380 367622 360816
Total Public Debt 3471%  317%  298%| 267% 239%
s a % of GDP (7)

(1) Includes the effect of swap transactions. Excludes indebtedness to
international financial organisations arising from mermbership,

(2) Includes Government Wholesale Bonds, Kiwi Bonds, IndexLinked Bonds.
(3) Extemal debtis converted atthe mid-point of the 3:00 P.M. spot rate on 30
June for each year.

(4) Includes Public Bonds, Private Placerments, Syndicated Loans, and Medium
Term Notes.

(5) Treasury Bills and Reserve Bank il

(6) Includes Soversign Notes and Euro-Commercial Paper.

(7) GDP: Treasury Estimate for June years.




Evolución del PIB per cápita en relación al nivel de empleo y a la productividad laboral:

Fuente: www.oecd.org
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Crecimiento de la productividad laboral:

Fuente: www.oecd.org
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PIB real por número de horas trabajadas – comparativa de países:

Objetivo de la política monetaria: mantener el crecimiento de la inflación en un nivel concreto en el medio plazo.

Fijación del objetivo de inflación entre las metas del 1% y 3%.

Tasa de Interés Oficial como instrumento para controlar el coste del dinero efectivo.

Otros factores: condiciones del crédito, expectativas de inflación y coyuntura económica global.

Publicación de proyecciones  del Banco Central sobre los tipos de interés.

Política monetaria restrictiva hasta 2002.

Aumento sistemático de los tipos de interés para evitar el crecimiento de la inflación fuera del rango de metas. 
3.3 
 POLÍTICAS DE DEMANDA AGREGADA
3.3.1 POLÍTICA MONETARIA

El Banco Central de Nueva Zelanda (RBNZ) es el responsable de formular la política monetaria, cuyo objetivo principal es alcanzar y mantener la estabilidad en el nivel general de precios. Por esta ley, la política de metas de inflación ha de ser acordada entre el gobernador del Banco Central y el Ministro de Finanzas, quienes han de establecer las medidas y objetivos concretos que deben seguir, con el fin de conseguir un nivel concreto de inflación (que ha de ser fijado entre las metas establecidas, del 1% y el 3% actualmente), en el medio plazo, sin que por ello se vean perjudicados otros indicadores como el PIB, los tipos de interés o el tipo de cambio. 

Instrumentos y factores de Política Monetaria

El RBNZ controla el coste de liquidez mediante una tasa de interés oficial (“Oficial Cash Rate” u OCR), estando dispuesto a prestar efectivo todas las noches 25 puntos básicos por encima del OCR (“Overnight Repo Rate”), y a tomar depósitos a 25 puntos por debajo del mismo (“Overnight Cash Rate”). Gracias a este control del coste del dinero líquido sobre las instituciones financieras, el Banco Central utiliza el OCR para mantener el apalancamiento global del sistema.

Otros factores que influyen en el manejo de la política monetaria son las condiciones del crédito, las expectativas de inflación y la coyuntura económica global. El Banco Central publica trimestralmente un análisis y valoración de las condiciones económicas globales en sus Estatutos de Política Monetaria. Estos contienen proyecciones sobre tipos de interés que son consistentes con la consecución de los objetivos de inflación pactados. Las proyecciones se basan en un gran número de condiciones y supuestos técnicos, pero sirven como indicación de las perspectivas de la política del RBNZ al respecto.
Actuaciones sobre el Tipo de Interés y el Agregado Monetario
Para asegurar el objetivo de inflación controlada, el Banco Central evita que bajen los tipos de interés aplicando sistemáticamente una política monetaria restrictiva. Durante el 2002 la economía de Nueva Zelanda estaba mostrando un fuerte crecimiento, y por miedo a que la inflación se saliera del rango el Banco Central aumentó el tipo de interés cuatro veces. Finalmente la inflación ese año fue del 2.7%. 

La política monetaria se flexibilizó durante el 2003, con la reducción de la tasa de interés en 75 puntos básicos en respuesta a una baja inflación y a la preocupación generada por la apreciación del dólar de Nueva Zelanda 


Reducciones de los tipos en 2003 y subidas en 2004.

Política monetaria restrictiva desde 2004 para atenuar la demanda doméstica, provoca la inflación de los bienes no comercializables.

2005: aumento del déficit por cuenta corriente,  apreciación del NZD, aumento del consumo privado.

Gran problema de Nueva Zelanda: déficit comercial persistente, con tipo de cambio apreciado.

Financiación del déficit exterior con la entrada de capitales, debido a los altos tipos de interés.

 
 (que se apreció en casi un 60% entre comienzos de 2002 y marzo de 2004). Sin embargo, con los datos sorpresivos para los mercados de fuerte crecimiento en el segundo trimestre de 2004, se endureció la política monetaria y se aplicaron seis subidas de 25 puntos básicos en la tasa de interés durante el 2004 

Por lo tanto, desde comienzos de 2004, se implementó nuevamente una política monetaria restrictiva, con el Banco Central incrementando el tipo de interés oficial (OCR) un total de 225 puntos básicos, de un 5% en enero de 2004, a un 7,25% en diciembre de 2005. Dicha política restrictiva trataba de atenuar un periodo prolongado de crecimiento en las rentas domésticas, que aumentó la demanda de recursos productivos y condujo a la inflación en los productos no comercializables, incluyendo los bienes inmobiliarios, con el consiguiente endeudamiento de las familias. El Banco Central no prevé incrementar el OCR más allá en este ciclo, pero no debe descartarse el que esto se produzca hasta que el RBNZ observe un claro enfriamiento de la demanda doméstica.

Pese a que el déficit de cuenta corriente siguió aumentando en el 2005 llevando a mayores desequilibrios, el alto tipo de interés que tiene el país siguió apreciando al dólar de Nueva Zelanda (NZD) respecto a otras monedas. Además desde la elección del 2005, el gobierno ha emprendido nuevas iniciativas que han aumentado el consumo privado. Estas recientes iniciativas incluyen la expansión del programa “Trabajando por las Familias” y la eliminación del interés en los créditos para estudiantes.

El problema más importante para Nueva Zelanda actualmente son los déficits comerciales persistentes, sobre todo si tomamos en cuenta que desde el 2002. los precios internacionales de los productos primarios que exporta Nueva Zelanda han sido altos; si estos precios internacionales bajaran los déficit de la balanza comercial serían aún peores. 
Nueva Zelanda esta viviendo por encima de sus posibilidades y no lo está financiando ni con transferencias ni con reservas, sino que lo está financiando con la entrada de capitales, atraídos por los altos tipos de interés. El problema emergerá cuando estos capitales empiecen a marcharse: (Mb-Xb) = (Te-Ts) + (Mk-Xk) + (Rd-Ra)

En países como Islandia, Nueva Zelanda, Turquía y Australia, los inversores han descubierto una manera lucrativa de aprovechar los altos tipos de interés; toman prestadas enormes sumas de dinero en lugares como Japón (cuyas tasas rozan el 0%), e invierten estos recursos en estos países donde las tasas son mucho más altas. La maniobra, conocida como “carry trade”, se ha transformado en una de las estrategias más populares de los fondos de cobertura en los últimos años. Si estos fondos deciden repentinamente salir el resultado puede ser desastroso para la economía.

En el Anexo 4 se encuentra una explicación más exhaustiva del sistema de Metas de Inflación de Nueva Zelanda, así como los movimientos de los Tipos de Interés y de los Agregados Monetarios de los últimos años.



Inflación contenida entre las metas del 1% y 3% excepto a finales del 2000 y principios del 2001.
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Tipos de Interés con tendencia general alcista, persiguiendo el control de la inflación.
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Sistema de tipo de cambio flexible.

NZD apreciado por la política del Banco Centra de altos tipos de interés para mantener el objetivo de inflación. 
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Evolución de la Inflación:
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Evolución de los Tipos de Interés:


Movimientos sobre el Tipo de Cambio

Nueva Zelanda tiene un sistema de tipo de cambio flexible desde marzo de 1985. Desde entonces, las autoridades monetarias han dejado de intervenir en el mercado cambiario, para centrarse en el ya comentado objetivo único de política monetaria: el control de la inflación. Este objetivo de controlar la inflación, y los altos tipos de interés que ha mantenido el Banco Central en los últimos años, ha llevado a un dólar de Nueva Zelanda apreciado frente a otras divisas.





Apreciación de la moneda desde el año 2002.

Deterioro de la Balanza Comercial: creciente déficit.

Aunque el Banco Central no interviene sobre el mercado de divisas, en 2004 el Gobierno le autoriza para revertir la apreciación de la moneda, que junto a la subida del precio del petróleo, está generando tensiones inflacionistas.  


Apreciación del tipo de cambio desde el año 2002.


En el año 2000 el dólar neozelandés de depreció a niveles históricos. A partir de 2002, la moneda se ha ido apreciando considerablemente, reflejo de una fuerte demanda interna, precios al alza de las exportaciones y altos tipos de interés.
Esta bajada del tipo de cambio ha debilitado el crecimiento de las exportaciones en términos de volumen, mientras que ha actuado como estímulo de las importaciones, deteriorando la balanza comercial. A pesar del fortalecimiento de las exportaciones de materias primas debido a la fuerte demanda mundial y a la recuperación de las exportaciones de servicios (turismo), el crecimiento de las importaciones ha sido mayor llevando a la economía neozelandesa a un creciente déficit por cuenta corriente.

En marzo de 2004 el Gobierno otorgó al Banco Central la posibilidad de intervenir en el mercado de divisas para actuar sobre el tipo de cambio en ocasiones determinadas, para evitar la inestabilidad del mismo. El RBNZ ha indicado que tomará medidas para revertir la apreciación de la moneda, ya que este hecho, combinado con la subida de precios del petróleo, está favoreciendo las tensiones inflacionistas. Se prevé que la inflación se mantenga dentro de las metas de inflación, creciendo una media de un 2,4% anual hasta el año 2009.

El diferencial de tipos de interés entre Estados Unidos y Nueva Zelanda y la fuerte demanda interna, ha provocado la entrada masiva de capitales (importación de capitales), apreciándose un 14,1% con respecto al US$ en 2004, frente a un 25,4% en 2003. La confianza de los empresarios ha descendido como consecuencia de la apreciación del NZ$, unidos a otros factores como los altos tipos de interés y los salarios al alza.
Evolución del tipo de cambio NZD:



Objetivos de política fiscal:

- Superávit operativo suficiente para hacer frente a los gastos sociales (pensiones principalmente).

· Gestión de la deuda pública.

A partir del 2000, contención del gasto público.

“Superannuation Fund” como compromiso de un % del PIB para las pensiones.

Se cambia la tendencia (déficits en los noventa), para construir superávits estructurales en previsión de las presiones demográficas futuras.

3.3.2 
POLÍTICA FISCAL
El Gobierno Laborista fundamenta sus decisiones sobre política fiscal en la evaluación de las finanzas actuales del Gobierno y del Estado de Nueva Zelanda, en las futuras presiones sobre el gasto, particularmente las relacionadas con el envejecimiento de la población, y en el potencial impacto de otros factores en el corto plazo.

De forma resumida, el enfoque del Gobierno actual es el siguiente:

· Obtener un superávit operativo medio anual a lo largo del ciclo económico que sea suficiente para hacer frente a los gastos sociales, principalmente a las pensiones de jubilación estatales (“Superannuation”).. 
· Gestionar la deuda en niveles prudentes.
En el Anexo 5 se resume la legislación en materia fiscal del país.

Superávit Público

Después de incrementar moderadamente el gasto social y los impuestos en su primer año de mandato, el primer Gobierno de coalición de Clark se autolimitó en los nuevos gastos públicos. Uno de los elementos de control sobre el gasto futuro fue el establecimiento del “Superannuation Fund” o fondo estatal de pensiones, en el año 2001, que se espera crezca del 3,3% actual hasta un 10% del PIB en el año 2050.

Los primeros años de esta década cambiaron la tendencia anterior, registrando un superávit fiscal de entre un 1% y un 2% del PIB, que reflejaba la intención de construir superávits estructurales en previsión de las futuras presiones demográficas. El superávit se incrementó a un 5,3% en 2003 y al 4,2% en 2004, bajando al 3,5% en 2005 debido al incremento de los gastos pre-electorales. No obstante, los resultados positivos de las cuentas públicas son suficientes para hacer frente a las contribuciones a realizar al fondo estatal de pensiones.
Con cifras concretas, en el periodo 2004 – 2005, se obtuvo un superávit público de $6.247 millones. En el periodo 2003 – 2004, el superávit fue de $7.424 millones, y de $1.966 millones en el 2002 – 2003. Se prevé que la cifra para el 2005-2006 sea de $5.557 millones (o de $5.924 millones si se excluyen los pagos anteriormente citados).

Los gastos de la Corona se han reducido del 40% del PIB en 1993 al 31% en el 2005, y el resto de los gastos del Estado se han mantenido bajo control gracias a un estricto control presupuestario, una contabilidad realista y la gestión descentralizada de los mismos..




Cuentas públicas como porcentaje del PIB: superávit.
Deuda externa histórica.

El Gobierno sólo se recurre a nueva deuda en divisas para reconstruir las reservas o refinanciar la deuda histórica.

Evolución de las Cuentas Públicas:

        

Fuente: www.stats.govt.nz 
Deuda Pública

Con anterioridad a 1985, los sucesivos gobiernos pedían préstamos en un modelo de tipos de cambio fijos para financiar su deuda, pero desde la implantación del sistema de tipos de cambio flexibles, solamente se ha recurrido a la deuda externa para reconstruir su nivel de reservas o para necesidades de refinanciación de la deuda externa histórica.

En junio de 2005, la deuda pública de Nueva Zelanda era de $36,1 billones, un 23,9% del PIB, por lo que cayó $681 millones netos desde el año anterior, desde un 26,7%. En la misma fecha, la deuda del sector público en moneda extranjera era de $3,9 billones, y los intereses pagados sobre la misma eran de $168 millones. 

El Gobierno no tiene nueva deuda pública en moneda extranjera neta.
En el Anexo 5 se encuentran los datos de la Deuda Pública de los últimos años.
Comercio exterior muy importante para la economía, con exportaciones agropecuarias como motor, aunque crecimiento de los otros sectores.

Déficit comercial creciente desde el 2002:

-Exportaciones a ritmo de crecimiento más lento (paliado por precios altos internacionales).

- Importaciones crecientes ayudadas por los altos precios del petróleo y la apreciación del NZD. 

3.3.3 
POLÍTICA EXTERIOR Y COMERCIAL
Balanza Comercial

El comercio exterior tiene una importancia fundamental para Nueva Zelanda. A pesar de que las exportaciones de productos del sector primario y materias primas son las fuentes de ingresos más importantes del país,  existe también un continuo crecimiento de las exportaciones  de servicios y productos fabricados. 

Después de alcanzar un superávit de $962 millones en septiembre de 2001, las cifras de la Balanza Comercial han ido cayendo paulatinamente hasta alcanzar un déficit de $5,769 millones en septiembre de 2005. Las exportaciones de mercancías se incrementaron en 2,4% hasta los $30.800 millones. La subida de los precios en los mercados internacionales de aquellas materias primas que exporta Nueva Zelanda, en particular el cordero, los productos lácteos y la ternera, ha compensado el impacto de la apreciación de la tasa de cambio.

Las importaciones de bienes crecieron en 2005 un 7,1% hasta alcanzar $36.500 millones, un crecimiento fuerte, ayudado por la apreciación de la moneda neozelandesa y también por los altos precios del petróleo.

Valor total de exportaciones e importaciones de bienes desde 2001:

	Cifras anuales a septiembre (valores en millones de dólares)
	Exportaciones (f.o.b). (1)
	Importaciones (c.i.f)
	Balanza comercial

	2001 

	32.880 

	31.918 

	962 


	2002 

	31.682 

	32.163 

	-481 


	2003 

	28.730 

	31.944 

	-3.214 


	2004 

	30.048 

	34.129 

	-4.080 


	2005 

	30.771 

	36.540 

	-5.769 



	


(1) Incluye reexportaciones.
Fuente: www.stats.govt.nz
Volumen de exportaciones en 2005:

31% exportaciones agropecuarias

32% productos manufacturados.

Crecimiento de la proporción de las importaciones por la internacionalización de Nueva Zelanda.

Déficit en Cuenta Corriente del 8,5% del PIB en 2005.

Superávit del sector servicios en 2005.


Las exportaciones agropecuarias son una fuente importante de ingresos para la economía de Nueva Zelanda. Los productos agropecuarios con más peso en las exportaciones son la carne y los productos lácteos, que de forma conjunta alcanzaron el 31% del volumen de exportaciones de bienes en 2005.

Los productos manufacturados han ido convirtiéndose en una importante causa de crecimiento en la exportación. Su volumen creció firmemente desde 1990 y ahora representan alrededor del 32% del total de mercancías exportadas. El acuerdo de acercamiento económico con Australia (CER) ha contribuido a una acertada expansión para los fabricantes en aquel mercado. La intensificación de los esfuerzos en el diseño, la fiabilidad y el coste también les ha permitido hacer incursiones en otros mercados, en particular en Asia y  Estados Unidos. A pesar de la posición geográfica de Nueva Zelanda, ahora es capaz de exportar una gran gama de artículos manufacturados, incluyendo materiales plásticos, productos textiles, vinos y equipamiento informático de alta tecnología a países de todo el mundo.

La internalización de Nueva Zelanda ha hecho que las importaciones estén jugando un papel creciente en su economía. En términos absolutos las importaciones se han duplicado desde 1990. 

Balanza por Cuenta Corriente

En los últimos años, el déficit por cuenta corriente ha venido determinado por los efectos de la sequía, los precios de las materias primas, la subida del precio del petróleo, algunas importaciones puntuales de gran tamaño y los movimientos monetarios.

El apartado de servicios de la cuenta corriente viene fundamentalmente determinado por los flujos turísticos. Las exportaciones de servicios alcanzaron  un crecimiento superior al 10% durante los años 1999 y 2000. Debido a los acontecimientos del 11 de Septiembre, estas cifras cayeron a finales de 2001. Posteriormente se volvieron a recuperar puntualmente antes de la fuerte caída de principios del 2003 como consecuencia del brote del SARS y la guerra en Irak. Finalmente en 2005 los volúmenes de exportación de servicios aumentaron el 1,1%.

Dentro de la Balanza de Pagos las cifras del sector servicios han pasado de un déficit de $1.401 millones en el año 1998 a un superávit de $526 millones en 2005.

Más recientemente la fortaleza de la moneda frenando las exportaciones y el crecimiento doméstico tirando de la importación, así como la salida de rentas generadas por las inversiones extranjeras, han conducido a un aumento del déficit de cuenta corriente situándolo en el 8.5% del PIB nominal en 2005.




Ausencia de restricciones en la inversión de capitales, dentro o fuera del país.

Inversión extranjera elevada en 2005, alentada por los altos tipos de interés y las expectativas generadas por el crecimiento sostenido.

Superávit de la Cuenta Financiera.


Cuenta Financiera

Las regulaciones de Nueva Zelanda que gobiernan la inversión extranjera son liberales y siguen estándares internacionales, y sólo mantiene restricciones específicas para la inversión extranjera en áreas muy  protegidas.

No hay ninguna restricción para el movimiento de fondos dentro o fuera de Nueva Zelanda, ni para la repatriación de las ganancias obtenidas. Tampoco hay medidas de funcionamiento adicionales que sean impuestas a empresas de propiedad extranjera.

Entrada y salida de inversiones en Nueva Zelanda:

	Cuenta Financiera

( valores en millones de $)
	  2001

	  2002 

	   2003

	   2004

	  2005 


	Inversión extranjera en NZ 

	16328 

	12972 

	7238 

	14556 

	15503 


	Inversión de NZ en el extranjero 

	11486 

	8817 

	5008 

	8469 

	3069 


	Reservas 

	8 

	-85 

	2596 

	2327 

	-913 


	Saldo de cuenta financiera 

	4842 

	4155 

	2230 

	6087 

	12434 



	


Fuente: www.stats.govt.nz
La inversión extranjera directa en Nueva Zelanda se situó en $15.503 millones en marzo de 2005, alentada por los altos tipos de interés y por las posibilidades de crecimiento del país, unido a las expectativas generadas por su crecimiento continuado y sostenido.

Australia y los Estados Unidos son los mayores contribuidores, seguidas por los Países Bajos.

Por otro lado la inversión directa en el extranjero de Nueva Zelanda era $3.000 millones en marzo de 2005, lo que ha supone un aumento en el superávit de la Cuenta Financiera.

En los Anexos 3 y 6 se recogen otros datos de Política Comercial y Exterior del país.
Mercado laboral desregulado desde las reformas de finales de los ochenta.

Promoción de la negociación colectiva, pero reconocimiento de derechos individuales.

Enmiendas en el 2004 que fortalecen la ley y vuelven a aumentar la regulación del mercado.

Protección de unos estándares mínimos en las condiciones de empleo.

3.4 
 POLÍTICAS DE OFERTA AGREGADA
3.4.1 POLÍTICA DE RENTAS

Nueva Zelanda ha ido progresivamente desregulando el funcionamiento del mercado laboral, y son las propias empresas las que negocian los términos y condiciones de empleo con los trabajadores. No obstante, la ley de Relaciones Laborales del año 2000 (“Employment Relations Act”), proporciona el marco regulatorio que soporta el crecimiento de unas relaciones empresario-trabajador productivas.

La legislación promueve la negociación colectiva sobre la individual de varias formas, como asegurando que sólo sindicatos y empresarios puedan ser parte en acuerdos colectivos, y otorgando a los trabajadores el derecho a la huelga en contra de los contratos multi-empleador. También requiere de las partes (sindicatos, empleados individuales y empleadores), que se relacionen unos con otros en base a la buena fe.

Al mismo tiempo, la elección individual se protege en términos de asociación y adscripción sindical, y la opción entre negociación laboral  para llegar a un contrato colectivo, o la negociación individual. En el caso de disputas en el entorno de trabajo, la legislación promueve el arbitraje como asistencia para dirimir los conflictos.

En el año 2004, el Gobierno laborista realizó una serie de enmiendas dirigidas a fortalecer la ley, y a asegurar que es capaz de alcanzar sus objetivos clave de promover la buena fe, la negociación colectiva y la resolución efectiva de los conflictos laborales. Las enmiendas también proporcionan medidas protectoras a los empleados afectados por la venta, transferencia o despido en las empresas. Este cambio legislativo ha sido tachado por muchos sectores, especialmente las patronales empresariales, de retroceso respecto a la liberalización de los ochenta.

Existen además una serie de normativas que protegen un mínimo de estándares en las condiciones de empleo, y protegen a la fuerza laboral más desfavorecida. La legislación en este punto incluye una ley de salario mínimo interprofesional, una de igualdad salarial, otra de vacaciones, y una normativa sobre permisos de paternidad y maternidad.

Necesidad de incrementar los niveles de productividad para alcanzar el nivel medio de la OCDE.

Crecimiento de la productividad por debajo del PIB desde el año 2000.

Pérdida de competitividad respecto a los países de su entorno, al crecer debido al aumento de la fuerza laboral.

El Gobierno ha de fomentar la cualificación de la mano de obra y la innovación.

3.4.2 
POLÍTICA ESTRUCTURAL
Si Nueva Zelanda quiere avanzar posiciones en su condición de país desarrollado dentro de la OCDE, necesita incrementar su nivel de productividad de forma significativa. Este crecimiento depende de su capacidad para mover recursos hacia las actividades más productivas, y de reemplazar  empresas no productivas por actividades y servicios que sí lo sean. 

Nueva Zelanda tiene una productividad que se sitúa entre los niveles de la española y la portuguesa. Nueva Zelanda he experimentado un continuo descenso de la productividad desde los años setenta hasta los años noventa. La productividad ha ido creciendo en los últimos diez años pero en los últimos cinco lo ha hecho por debajo del crecimiento del PIB (ver el gráfico abajo), por lo que parte del crecimiento económico ha sido gracias a la entrada de nuevas personas en el mercado laboral.

Nueva Zelanda está perdiendo competitividad respecto a los países de su entorno como Australia al tener crecimientos de competitividad menores. Parece que al igual que España, está creciendo ayudada por el incremento de la fuerza laboral, y no por el aumento de la productividad de cada persona activa; lo cual supone un gran riesgo para su futuro.

La atención del Gobierno ha de centrarse en la cualificación de la fuerza laboral y en fomentar la innovación.

Comparativa de índices de crecimiento (PIB y Productividad):
Fuente: www.oecd.org
Enfriamiento del crecimiento en 2006 y 2007, y recuperación a partir del 2008, alcanzando tasas del 3% en 2010.

Importancia del tirón del consumo interno como fuente de crecimiento, pero reducción de su importancia relativa.

Mantenimiento del superávit de las cuentas públicas.

Recuperación relativa de la tasa de crecimiento de las exportaciones a partir del 2006.

Incremento del déficit por cuenta corriente por encima del dato del 2005 (8,5% del PIB).

Inflación en niveles cercanos al 3% en el 2006, con esperada reducción por debajo de la meta posteriormente.

Economía en pleno empleo, lo que dificulta la nueva contratación.

4. 
VALORACIÓN Y EXPECTATIVAS

Expectativas de evolución de los principales indicadores

El crecimiento del PIB de Nueva Zelanda parece seguir una tendencia positiva pero tranquila, con un crecimiento económico cuatrimestral en 2005 de 1,2%, 0,7% y 0,2% en marzo, junio y septiembre respectivamente. La tasa interanual de crecimiento descendió del 4,4% a finales de 2004, a un 2,7% en septiembre del pasado año. Se prevé un mayor enfriamiento, con un descenso al 1,7% en marzo de 2007, y una recuperación en el medio plazo a tasas en torno al 2,5% en 2008, previas a crecimientos superiores al 3% en los dos años siguientes.

Las principales fuentes del crecimiento reciente han sido el consumo privado y la inversión empresarial, mientras que la balanza comercial ha restado puntos debido al fuerte tirón de la demanda interna, y por ello de las importaciones, combinado con un descenso en el crecimiento de las exportaciones. Se prevé que el consumo doméstico continúe siendo una importante causa del crecimiento en el medio plazo, aunque previsiblemente reducirá su importancia relativa. Se espera que la fortaleza del consumo interno se debilite a partir del 2006, con el traspaso de la subida de tipos a los intereses hipotecarios, la moderación de los precios de la vivienda y la disminución de la inmigración. Se espera continuar con superávit en las cuentas públicas, aunque con un crecimiento inferior y que la deuda neta del gobierno baje a un 11% en los años 2006/2007. El crecimiento en exportaciones como motor de la demanda agregada se ha debilitado, registrando menores tasas recientemente, no obstante, a partir del 2006 se espera una recuperación relativa de las exportaciones.

A la vista de la tendencia del crecimiento liderado por la demanda interna, y mermado por la moderación de las exportaciones, junto a los beneficios esperados para las empresas de capital extranjero, se prevé que el actual déficit por cuenta corriente se incremente por encima del dato del 8,5% del PIB de septiembre de 2005. 

La inflación anual ha superado el límite establecido por las metas de inflación, alcanzando el IPC interanual el 3,4% en septiembre de 2005, y el 3,2% en diciembre, y se espera que continúe por encima del 3% durante el 2006. El causante de estas subidas de precios ha sido sin duda el incremento del precio del petróleo, pero el Banco Central está llevando a cabo una política monetaria restrictiva para mantener los precios anclados al menos en los niveles actuales.

Con un crecimiento del empleo, la economía neozelandesa avanza a pleno rendimiento con una tasa de desempleo por debajo del 4%, en la que se presenta difícil encontrar tanto mano de obra cualificada como no cualificada, y con salarios al alza. 


Mantenimiento de altos tipo de interés.

Riesgo de apreciación mayor del tipo de cambio, y peligro de mayores subidas de los precios del petróleo.

Crecimiento espectacular del PIB por habitante desde los años 90.

3 grandes desafíos de futuro para Nueva Zelanda:

1. Crecimiento de la productividad

.
El Banco Central ha elevado los tipos de interés a corto plazo en un 1,75% desde comienzos del 2004 mientras que los tipos a largo no presentan variaciones muy significativas, reflejando el desarrollo global de la economía y la credibilidad del sistema bancario. Dos riesgos fundamentales que determinarán la senda coyuntural de la economía neozelandesa serán el tipo de cambio, particularmente si se continúa apreciando, y los altos precios del petróleo.

Principales retos para el futuro de la economía neozelandesa

Más importante que el crecimiento de la economía de Nueva Zelanda ha sido el crecimiento del PIB por habitante situando al país entre la primera mitad de los países miembros de la OCDE.

La tarea ahora consiste en mejorar las condiciones de vida de todos los neozelandeses. Se presentan 3 grandes desafíos:

El primer desafío consiste en el crecimiento de la productividad, que será uno de los “drivers” principales de crecimiento en el futuro. Ningún gobierno puede incrementar inmediatamente la productividad, lo mejor que puede hacer es identificar y eliminar los obstáculos que existen en la economía que frenan el incremento de la productividad, para así conseguir que empresas y individuos puedan prosperar. A pesar de las grandes reformas acometidas, algunas áreas necesitan de mayores reformas, destacando: mejora de la competitividad en los mercados, impuestos, infraestructuras, mercado del trabajo, innovación y formación.

El gobierno neozelandés debería incentivar el crecimiento de la competencia en determinados sectores para impulsar el crecimiento de la productividad. El principal sector en donde la competencia no esta funcionando satisfactoriamente es el sector eléctrico, dentro del cual se han producido cambios regulatorios en los últimos años. La competitividad esta prosperando en muchos otros sectores como pueden ser la distribución, la banca y el transporte de pasajeros. 

Los precios son altos en el mercado de las telecomunicaciones incluyendo la telefonía móvil. Las autoridades deben de tratar de ajustar los precios de este sector y toma las medidas que consideren necesarias para mejorar el acceso a las nuevas tecnologías.

Por otra parte, el gobierno subraya la importancia del crecimiento de la innovación, la cual juega un papel muy significativo para mejorar los productos del país con los bienes de equipo disponibles. Aún con todo las inversiones en I+D de las empresas están por debajo de la media de los países de la OCDE.

Finalmente cabe destacar que el capital humano juega un papel muy importante en el crecimiento de la productividad, no sólo por tener unos trabajadores con mejor formación sino por que el trabajador es más flexible y puede ser más rápidamente integrado a las nuevas tecnologías. 

2. Mantenimiento de la flexibilidad del mercado laboral.

3. Gestión eficaz de las finanzas públicas para mantener  las ganancias estructurales logradas.


Otro desafío importante consiste en mantener y controlar la eficacia y la flexibilidad del mercado laboral.

Nueva Zelanda tiene uno de los mercados laborales más dinámicos y flexibles de la OCDE. Sin embargo, los cambios regulatorios realizados en el mercado durante 2004 relativos a las  relaciones de empleo y a las vacaciones están reduciendo esta flexibilidad y añadiendo costes al mercado laboral. El gobierno debería hacer un seguimiento cuidadoso de las medidas regulatorias adoptadas, y estar preparado para tomar acciones correctoras si fuera necesario. 

Finalmente, el tercer desafío de la economía neozelandesa es el de gestionar las finanzas públicas con prudencia y con mayor efectividad y poder mantener las ganancias alcanzadas durante los últimos 5 años. 


 

5. 
ANEXOS

ANEXO 1: Sistema Educativo

La población de Nueva Zelanda está alfabetizada en un 99%, y el 75% de la población trabajadora tiene al menos un nivel de estudios de nivel secundario. El gasto en educación se estima en un 7% del PIB. La educación es gratuita y obligatoria para todos los niños entre 6 y 15 años.

En Nueva Zelanda el sistema educativo está basado en los principios del sistema británico. Los títulos académicos son reconocidos en otros países angloparlantes, de modo que podrías, por ejemplo, estudiar una carrera de grado universitario en Australia y Canadá y regresar a Nueva Zelanda para hacer un postgrado.

A fines de los años ochenta, las autoridades gubernamentales emprendieron una reforma del sistema educacional que remplazó la centenaria estructura centralizada en el Departamento de Educación, por una más flexible compuesta por ocho agencias administradoras:

· Unidad de Desarrollo de la Primera Infancia: desarrolla y entrega servicios de calidad para educación preescolar. 

· Servicio de Educación Especial: asistencia a niños con necesidades físicas o de aprendizaje especiales. 

· Servicio para Carreras: asesoría para elegir el trabajo, la educación y la capacitación más adecuada. 

· Habilidades Nueva Zelanda: capacitación para las personas que se están preparando para ingresar o reingresar a la fuerza laboral, o a quienes participan en la capacitación laboral. 

· Ministerio de Educación: proporciona la financiación, administra la legislación y asegura la entrega de servicios. 

· Autoridad de Calificación: coordina el sistema de calificación accesible flexible para todo el sistema, de acuerdo a los objetivos gubernamentales. 

· Oficina de Revisión Educativa: informa y evalúa respecto de la naturaleza, calidad e impacto de todos los servicios de educación del sector primario y secundario. 

· Consejo de Educación: aprueba las inscripciones de los profesores del sistema, y actualiza sus respectivos registros. 

Existe otra agencia que se denomina “Learning Media Ltd.” que proporciona materiales y servicios de respaldo a las tareas educativas.

En el año 2000 existían en Nueva Zelanda 2.718 escuelas que educaban a 733.924 estudiantes y empleaban a 43.291 profesores (lo cual da un  

promedio de 17 alumnos por profesor), con un presupuesto total de $1.783 millones (el 17,9% de la inversión gubernamental.

Las escuelas son dirigidas por consejos de directores elegidos entre los padres y otros miembros de la comunidad. Cada consejo debe asumir una carta compromiso que involucra a la comunidad, la escuela y el Estado, en objetivos y administración de los recursos entregados por el gobierno (“National Education Guidelines”).

El gobierno a su vez exige a las escuelas primarias que estén abiertas al menos 400 medios días al año, mientras las secundarias deben estarlo al menos 380 medios días. Los niños de zonas alejadas o que no pueden asistir físicamente a la escuela, reciben su educación por correspondencia. Los padres, por su parte, pueden elegir educar a sus hijos en escuelas privadas debidamente registradas. Otra opción es la educación en casa, en que los niños quedan eximidos de asistir a la escuela, siempre que los padres comprueben que pueden asumir la satisfacción de las necesidades de los niños.

Todos los niños neozelandeses inician su educación primaria a los 5 años. La gran mayoría lo hace en el sistema público, mientras un 9% lo hace en el sistema privado, integrado al sistema nacional, y que frecuentemente pertenece a la Iglesia Católica.

El currículo contempla en muchos establecimientos la lengua autóctona maorí y, en otros, es la lengua principal de instrucción con un currículo basado en los valores y principios maorís. El marco curricular especifica siete áreas de aprendizaje (lenguas, matemática, ciencias, tecnología, ciencias sociales, arte, salud y bienestar físico), además de ocho grupos de habilidades esenciales (de comunicación, numéricas, de información, de resolución de problemas, de autocontrol y competitivas, sociales y de cooperación, físicas y de trabajo y estudio). 

El sistema realiza evaluaciones en distintos niveles del proceso educativo. Estas evaluaciones son indispensables para identificar los problemas y necesidades de aprendizaje, más aún dado el alto grado de descentralización del sistema. En este sentido, la Oficina de Revisión Educativa realiza evaluaciones en tres niveles: informes de responsabilidad sobre el desempeño de los consejos de directores; informes de efectividad de la unidad escuela e informes de evaluación y análisis de políticas y estrategias nacionales.

Durante la etapa secundaria, que dura cinco años (la primaria son ocho), los estudiantes pueden realizar exámenes competitivos para obtener becas complementarias para sus posteriores estudios universitarios. 

La responsabilidad de financiar el sistema escolar estatal recae en el gobierno, aunque frecuentemente, la comunidad escolar contribuye a los gastos de sus escuelas locales. Las escuelas privadas basan su 



financiación en las matrículas de sus alumnos, aunque existe flexibilidad para optar a otras aportaciones privadas por la vía de patrocinadores, además de los subsidios para gastos de operación e infraestructura física que les entrega el Gobierno. Ante esto, los consejos directivos deben responder por la financiación y el uso de los recursos que se les entrega, fundamentando el logro de los objetivos en las áreas de aprendizaje, desarrollo de habilidades, manejo administrativo y académico, planificación curricular, entre otros indicadores.

El esquema descentralizado y la delegación de responsabilidades potencia la toma de decisiones a nivel local, donde tiene el mayor impacto, permite además que los recursos se dediquen a prioridades localmente identificadas, y también fortalece la perspectiva comunitaria del proceso educativo y la autoevaluación del mismo.

A continuación se especifican las características principales de los niveles educativos oficiales en Nueva Zelanda.
Enseñanza preescolar y primaria: 

Existe una amplia oferta educativa en enseñanza preescolar, que se adapta a las distintas culturas y necesidades. La mayoría de los niños empiezan la educación primaria a los 5 años, pasan a una escuela intermedia a los 11 años, y después a la secundaria entre los 13 y los 17 ó 18 años. Algunas escuelas primarias cubren la enseñanza hasta la edad de 12 años.

Enseñanza secundaria (llamada “high school” o “college”): 

Año 9 (13 años de edad) y Año 10 (14 años). Todos los estudiantes deben cursar asignaturas esenciales obligatorias: inglés o maorí, estudios sociales, ciencias, matemáticas y educación física, más algunas opcionales que varían de una institución a otra. 

A partir del Año 11, los estudiantes se concentran en las materias que forman parte del Certificado Nacional de Educación o NCEA (“National Certificate of Educational Achievement”). En este nivel, los estudiantes deben lograr un nivel mínimo en inglés o maorí y matemáticas. El resto del curso depende de la institución y del estudiante, pero la mayoría de los estudiantes harán cinco o seis asignaturas. 

Durante el Año 12 (16 años de edad), los estudiantes cursan hasta seis asignaturas, que corresponden al NCEA Nivel 2. La mayoría de las instituciones incluirá en este nivel una amplia gama de asignaturas no tradicionales. 

El Año 13 (17 años) corresponde al NCEA Nivel 3 y a New Zealand Scholarships. Los estudiantes escogen hasta cinco asignaturas que por lo general están relacionadas con la carrera que piensen estudiar en el nivel terciario. No hay asignaturas obligatorias. 



El NCEA es un sistema muy atractivo, en el que cuenta todo aprendizaje realizado en los últimos años de la secundaria. En el Nivel 1, a excepción de los idiomas y las matemáticas, no hay asignaturas obligatorias, y las instituciones pueden diseñar sus propios programas. En el caso de las asignaturas tradicionales, la mayoría de las instituciones optará por los mismos cursos anuales, pero los estudiantes también pueden obtener créditos a través de una amplia variedad de asignaturas, como por ejemplo las artes y los oficios.

Universidad

Nueva Zelanda tiene ocho universidades nacionales con una oferta de carreras de grado y de postgrado tanto en áreas académicas como profesionales. 
Todas las universidades brindan un amplio espectro de asignaturas para carreras en las áreas del comercio, las ciencias y las artes. Por otra parte, cada universidad ha desarrollado sus propias áreas que son su especialidad, como por ejemplo: tecnología, ingeniería, informática, medicina, agronomía y medio ambiente.
Politécnicos e Institutos Tecnológicos

Existen 20 politécnicos e institutos tecnológicos. Ellos brindan educación y capacitación de nivel terciario, desde estudios introductorios hasta carreras de grado completas. Los cursos ponen especial énfasis en las aplicaciones y en la experiencia práctica. Los cursos están diseñados para que los estudiantes empiecen y terminen los estudios a diferentes niveles, de acuerdo con su nivel académico y a su nivel de inglés. El recurso conocido como “staircasing” (la escalera) permite inscribirse en un curso de Certificado que te dará créditos que servirán para un Diploma o una Licenciatura, en caso de que se continúe estudiando.
Los cursos que versan sobre disciplinas tales como agronomía, arte y diseño, construcción, negocios, ingeniería, estudios marítimos, forestación, ciencia y tecnología, medios de comunicación, y turismo, están desarrollados en conjunto con grupos asesores que representan a la industria, el comercio, las profesiones y la comunidad. Las contribuciones que hacen estos grupos garantizan que los cursos tengan un contenido aplicable, actualizado e innovador, para que quienes se gradúan tengan las habilidades que los empleadores buscan. Un título de una de estas instituciones tiene un nivel equivalente a un título universitario. Muchos politécnicos e institutos tecnológicos ofrecen cursos de inglés.

Institutos de formación docente
La formación docente especializada se realiza en los institutos de formación docente, los cuales brindan capacitación para la enseñanza preescolar, primaria y secundaria. Como parte de la formación, se pueden cursar 

estudios universitarios adicionales. Todos los institutos docentes brindan además cursos avanzados para los docentes que ya tienen experiencia.
Elección de una institución
En el sistema educativo neozelandés, es importante elegir la institución según el curso que se quiera hacer y la fama que tenga la institución en esa área de estudio. Si, por ejemplo, se desea estudiar tecnología de los alimentos, averigua los distintos cursos que hay, y luego se realiza la elección según criterios académicos (es decir, título ofrecido, oportunidades de realizar trabajo práctico, etc.). Cuando se finalice la carrera y se empiece a buscar trabajo, estos aspectos pesarán mucho más que el hecho de que un familiar o amigo haya asistido antes a esa institución.


ANEXO 2: Organizaciones Empresariales y Sindicatos
En cuanto a las organizaciones empresariales, “New Zealand Business Roundtable” (NZBR) es una organización de presidentes de empresas. Esta es la lista de asociaciones empresariales nacionales que existen en de Nueva Zelanda. Están organizadas por sectores: 

1. 
Aviation Industry Assn of NZ

2. Beer Wine & Spirits Council of NZ

3. LOWER HUTT  Bus & Coach Assn NZ Inc 

4. Casting Technology of NZ Inc

5. AUCKLAND  Cement & Concrete Assn of NZ

6. Coal Association of NZ

7. Corporation of Insurance Brokers of NZ Inc

8. Early Childhood Council

9. Economic Development Assn of NZ

10. Electrical Contractors Assn of NZ Inc

11. Electricity Networks Association

12. Fashion Industry of NZ

13. Federated Farmers of NZ

14. Footwear Industry Assn of NZ

15. Forest Industry Contractors Assn

16. Furniture Assn of NZ

17. Gas Association of NZ

18. Health Funds Assn of NZ

19. Healthcare Providers NZ

20. Horticulture NZ 

21. Hospitality Association of NZ

22. Independent Tertiary Institutions

23. Insurance Brokers of NZ

24. Insurance Council of NZ Inc

25. Local Government New Zealand

26. Master Painters NZ Assn Inc

27. Marine Industries Assn of NZ Inc

28. Master Plumbers, Gasfitters & Drainlayers Meat Industry Association of NZ

29. Motor Trade Assn (Inc)

30. 
National Assn of Retail Grocers & Supermarkets of NZ 

31. Newspaper Publishers Assn of NZ

32. Nursery & Garden Industry Assn

33. NZ Assn of Bakers (Inc)

34. NZ Council for Infrastructure Development

35. NZ Fire Equipment Assn

36. NZ Food & Grocery Council

37. NZ Forest Owners Assn

38. NZ Institute of Management

39. NZ Meat Industry Assn Inc

40. NZ Paint Ink Resin & Adhesives Manufacturers' Federation

41. NZ Retail Meat & Allied Trades' Federation

42. NZ Retailers Association

43. NZ Seafood Industry Council Ltd

44. NZ Stevedoring Employers' Assn

45. NZ Tanners Assn

46. NZ Taxi Federation Inc

47. Outdoor Fabric Products of NZ

48. Petroleum Exploration Association of NZ

49. Pharmacy Guild of NZ (Inc)

50. Plastics NZ

51. Port Companies of NZ

52. Printing Industries NZ

53. Radio Broadcasters Association

54. Registered Master Builders' Federation

55. Restaurant Association of NZ

56. Road Transport Forum NZ

57. Textile Care Federation of NZ

58. tourism Industry Assn NZ
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La estructura de sindicatos está fuertemente imbricada con las de Australia, teniendo secciones sindicales fuertes según sectores y zonas geográficas. Principalmente se encuentran:
Finance Sector UnionEn el sector financiero , FSU que depende en gran medida del sector ya que las compani de sector de Nueva Zelanda pertenecen a empresas Australianas. 



The New Zealand Council of Trade Unions (NZCTU) cuenta con 300.000 miembros en Nueva Zelanda.  Hace de voz común, estando Fisec afiliada junto a otras 34 uniones de trabajadores.



Union Network International es una unión de cuerpos internacionales. Por ejemplo, financia la cobertura de trabajadores a lo largo del planeta.



Irish Bank Officials’ AssociationDesde 1917  (IBOA) representa al sector irlandés en Nueva Zelanda.



Con un millón de asociadosAmicus,  es el mayor sindicato del Reino Unido del sector privado, industrial y profesional de la economía.                                                          



Finansförbundet para el sector de Suecia en Nueva Zelanda Sweden. Cuenta con unos 32.000 miembros y se enfoca principalmente en los derechos de sus compatriotas. 



SASBO para los compatriotas de Sudáfrica en el sector de banca y finanzas. 

  

Worksafe Reps se centra en el sector de salud y seguros que opera bajo la Health and Safety in Employment Act. Se centran en aspectos de prevención de riesgos laborales y salud del trabajo.


ANEXO 3: Comercio Exterior de Nueva Zelanda

Evolución de Exportaciones e Importaciones con los países de su área comercial






Distribución geográfica de las Exportaciones

	(Valores en millones de $)

	Distribución Geográfica de Exportaciones


		2001 

	2002 

	2003 

	2004 

	2005 

	% de Total 


	Australia

	6.164 

	6.295 

	6.121 

	6.259 

	6.631 

	21,5 % 


	Estados Unidos

	4.885 

	4.843 

	4.209 

	4.332 

	4.274 

	13,9 % 


	Japón

	4.276 

	3.664 

	3.188 

	3.343 

	3.377 

	11,0 % 


	China

	1.229 

	1.420 

	1.439 

	1.685 

	1.532 

	5,0 % 


	El Reino Unido

	1.580 

	1.540 

	1.350 

	1.455 

	1.431 

	4,7 % 


	Corea, República

	1.387 

	1.440 

	1.049 

	1.166 

	1.085 

	3,5 % 


	Alemania

	883 

	851 

	791 

	707 

	804 

	2,6 % 


	Taiwán

	737 

	695 

	657 

	694 

	719 

	2,3 % 


	Filipinas

	557 

	509 

	489 

	460 

	530 

	1,7 % 


	Canadá

	622 

	679 

	580 

	497 

	526 

	1,7 % 


	Hong Kong

	839 

	668 

	571 

	558 

	514 

	1,7 % 


	Malasia

	705 

	618 

	559 

	510 

	491 

	1,6 % 


	Bélgica

	566 

	574 

	621 

	585 

	482 

	1,6 % 


	Indonesia

	579 

	496 

	391 

	396 

	438 

	1,4 % 


	Singapur

	420 

	398 

	318 

	338 

	435 

	1,4 % 


	Italia

	596 

	465 

	466 

	452 

	433 

	1,4 % 


	Francia

	350 

	392 

	387 

	356 

	406 

	1,3 % 


	Tailandia

	394 

	387 

	323 

	355 

	346 

	1,1 % 


	Otros Países

	6.111 

	5.748 

	5.221 

	5.900 

	6.317 

	20,5 % 


	TOTAL

	32.880 

	31.682 

	28.730 

	30.048 

	30.771 

	100,0 % 



	


Fuente: www.stats.govt.nz


Distribución geográfica de las Importaciones

	    (valores en millones de $)

	Distribución Geográfica de Importaciones


		2001 

	2002 

	2003 

	2004 

	2005 

	% de Total 


	Australia 

	6.757 

	6.881 

	6.868 

	7.080 

	7.570 

	22,2 % 


	China 

	2.080 

	2.313 

	2.571 

	3.008 

	3.622 

	10,6 % 


	Japón 

	3.200 

	3.477 

	3.485 

	3.562 

	3.577 

	10,5 % 


	Estados Unidos 

	4.675 

	4.392 

	3.809 

	3.763 

	3.326 

	9,7 % 


	Alemania 

	1.402 

	1.498 

	1.609 

	1.690 

	1.749 

	5,1 % 


	El Reino Unido 

	1.133 

	1.144 

	1.014 

	1.040 

	1.132 

	3,3 % 


	Singapur 

	567 

	559 

	566 

	877 

	1.076 

	3,2 % 


	Corea, república 

	659 

	725 

	800 

	853 

	992 

	2,9 % 


	Francia 

	569 

	615 

	668 

	1.100 

	980 

	2,9 % 


	Tailandia 

	460 

	511 

	516 

	572 

	847 

	2,5 % 


	Italia 

	655 

	758 

	732 

	776 

	829 

	2,4 % 


	Taiwán 

	637 

	616 

	670 

	740 

	817 

	2,4 % 


	Malasia 

	924 

	724 

	817 

	748 

	774 

	2,3 % 


	Indonesia 

	391 

	375 

	360 

	375 

	505 

	1,5 % 


	Canadá 

	434 

	369 

	405 

	699 

	394 

	1,2 % 


	Suecia 

	333 

	342 

	314 

	328 

	357 

	1,0 % 


	Bélgica 

	264 

	338 

	324 

	311 

	305 

	0,9 % 


	Arabia Saudí 

	521 

	391 

	215 

	206 

	290 

	0,8 % 


	Suiza 

	227 

	211 

	216 

	217 

	265 

	0,8 % 


	Hong Kong 

	157 

	136 

	139 

	154 

	201 

	0,6 % 


	Otros países 

	3.808 

	3.760 

	3.852 

	3.939 

	4.521 

	13,2 % 


	TOTAL 

	29.853 

	30.135 

	29.950 

	32.038 

	34.129 

	100,0 % 



	


Fuente: www.stats.govt.nz

Relación de las principales Exportaciones de bienes

	 ( valores en millones de $)
	2001 

	2002 

	2003 

	2004 

	2005 

	% del Total 


	Productos lácteos etc. 

	6.217 

	5.517 

	4.589 

	4.973 

	5.061 

	16,4 % 


	Carne y derivados 

	4.280 

	4.361 

	4.132 

	4.556 

	4.608 

	15,0 % 


	Madera y derivados 

	2.223 

	2.459 

	2.213 

	2.106 

	1.938 

	6,3 % 


	Maquinaria mecánica 

	1.093 

	1.118 

	1.147 

	1.289 

	1.437 

	4,7 % 


	Fruta 

	991 

	1.161 

	994 

	1.335 

	1.164 

	3,8 % 


	Pescado y mariscos 

	1.331 

	1.383 

	1.128 

	1.108 

	1.119 

	3,6 % 


	Aluminio

	1.303 

	1.133 

	941 

	1.040 

	1.052 

	3,4 % 


	Maquinaria eléctrica 

	916 

	811 

	791 

	878 

	890 

	2,9 % 


	Hierro y acero 

	519 

	531 

	554 

	672 

	691 

	2,2 % 


	Lana y fibras animales 

	888 

	785 

	817 

	726 

	663 

	2,2 % 


	Caseína

	1.379 

	1.061 

	876 

	744 

	627 

	2,0 % 


	Pasta de madera 

	626 

	544 

	435 

	531 

	501 

	1,6 % 


	Combustibles minerales 

	909 

	542 

	443 

	349 

	477 

	1,6 % 


	Plásticos 

	397 

	409 

	378 

	397 

	441 

	1,4 % 


	Pieles 

	871 

	711 

	626 

	535 

	439 

	1,4 % 


	Productos de papel 

	704 

	627 

	338 

	371 

	411 

	1,3 % 


	Verduras 

	454 

	439 

	417 

	377 

	354 

	1,2 % 


	Piedras preciosas y joyería 

	267 

	300 

	282 

	307 

	313 

	1,0 % 


	Resto materias primas 

	6.442 

	6.567 

	6.502 

	6.628 

	7.210 

	23,4 % 


	Total productos N. Zelanda 

	31.810 

	30.459 

	27.603 

	28.922 

	29.396 

	95,5 % 


	
Reexportaciones 

	1.070 

	1.223 

	1.127 

	1.126 

	1.375 

	4,5 % 


	Total exportaciones 

	32.880 

	31.682 

	28.730 

	30.048 

	30.771 

	100,0 % 



	


Fuente: www.stats.govt.nz

Relación de las principales Importaciones de bienes:

	 ( valores en millones de $)
	2001 

	2002 

	2003 

	2004 

	2005 

	% de Total 


	Vehículos 

	3,479 

	4,324 

	4,661 

	4,957 

	5,111 

	15.0 % 


	Maquinaria Mecánica 

	3,984 

	4,225 

	4,107 

	4,473 

	4,770 

	14.0 % 


	Combustibles minerales 

	3,204 

	2,676 

	2,834 

	2,993 

	4,037 

	11.8 % 


	Maquinaria eléctrica 

	3,081 

	2,670 

	2,626 

	3,153 

	3,103 

	9.1 % 


	Plásticos

	1,250 

	1,206 

	1,138 

	1,169 

	1,306 

	3.8 % 


	Óptica, fotografía, etc. 

	958 

	953 

	931 

	1,033 

	1,069 

	3.1 % 


	Productos farmacéuticos 

	748 

	749 

	727 

	779 

	894 

	2.6 % 


	Papel y cartón 

	857 

	851 

	853 

	875 

	861 

	2.5 % 


	Aviones 

	724 

	813 

	841 

	1,175 

	686 

	2.0 % 


	Ropa: no tejido 

	605 

	597 

	583 

	601 

	631 

	1.8 % 


	Ropa: tejido 

	428 

	464 

	463 

	547 

	627 

	1.8 % 


	Artículos de hierro o de acero 

	428 

	464 

	463 

	547 

	627 

	1.8 % 


	Caucho 

	355 

	380 

	364 

	386 

	401 

	1.2 % 


	Productos químicos n.e.s 

	383 

	406 

	347 

	342 

	379 

	1.1 % 


	Hierro y acero 

	395 

	361 

	363 

	358 

	360 

	1.1 % 


	Libros, periódicos, etc. 

	395 

	361 

	363 

	358 

	360 

	1.1 % 


	Juguetes y accesorios deportivos 

	357 

	371 

	379 

	322 

	352 

	1.0 % 


	Sustancias químicas orgánicas 

	364 

	348 

	299 

	298 

	317 

	0.9 % 


	Barcos y barcos 

	247 

	114 

	203 

	116 

	241 

	0.7 % 


	Sust. Químicas inorgánicas 

	212 

	194 

	156 

	161 

	182 

	0.5 % 


	Todas otras materias primas 

	7,399 

	7,608 

	7,249 

	7,395 

	7,815 

	22.9 % 


	Total importaciones 

	29,853 

	30,135 

	29,950 

	32,038 

	34,129 

	100.0 % 


	Costo, seguro y flete. Valor 

	31,918 

	32,163 

	31,944 

	34,128 

	36,540 

	  



	


Fuente: www.stats.govt.nz

ANEXO 4: Instrumentos de Política Monetaria

Esquema de Metas de Inflación
La ley del Banco Central de Nueva Zelanda de 1989 (“Reserve Bank of New Zealand Act”), estipula que el Banco Central es el responsable de formular la política monetaria, cuyo objetivo principal es alcanzar y mantener la estabilidad en el nivel general de precios. Por esta ley, la política de metas de inflación ha de ser acordada entre el gobernador del Banco Central de Nueva Zelanda (RBNZ) y el Ministro de Finanzas, quienes han de establecer las medidas y objetivos concretos que deben seguir con el fin de conseguir un nivel concreto de inflación (entre las metas establecidas), en el medio plazo, sin que por ello se vean perjudicados otros indicadores como el PIB, los tipos de interés o el tipo de cambio. 

El acuerdo de metas de inflación vigente fue firmado en septiembre de 2002, con la designación de un nuevo gobernador del RBNZ. Los cambios esenciales fueron el incremento del límite inferior del 0% al 1% de inflación, permaneciendo inalterado el límite superior en un 3%, y en segundo lugar, el foco en los resultados del indicador a medio plazo (entre 12 y 36 meses, en vez de metas anuales). En conjunto, estos cambios en el acuerdo no varían sustancialmente la manera en que la política monetaria se ejecuta, pero añaden un grado mayor de flexibilidad que permite lograr estabilidad en la consecución de los objetivos de la política monetaria en el medio plazo. Con el sistema anual, se suelen producir fluctuaciones excesivas en los instrumentos de la política monetaria (principalmente tipos de interés y tipos de cambio), que impactan negativamente en el nivel de actividad económica. En concreto, la sección 3 del acuerdo de metas de inflación reconoce la posibilidad de que haya una serie de eventos que cause desviaciones en el corto plazo respecto al índice de inflación fijado como objetivo en el medio plazo, pero insta a los responsables a no actuar sobre instrumentos que lo corrijan de forma inmediata, sino que lo hagan sólo sobre aquellos que garanticen la estabilidad a medio plazo. De esta forma, se evitan intervenciones cortoplacistas que produzcan inestabilidad temporal en el crecimiento industrial, en los tipos de interés o en el tipo de cambio, y se promueve la implantación de políticas monetarias consistentes, sólidas y transparentes.

La ley “Reserve Bank of New Zealand Act” otorga al RBNZ de un considerable nivel de autonomía para llevar a cabo el objetivo de estabilidad de precios. No obstante, establece una serie de excepciones para hacer caso omiso del objetivo de metas de inflación, siempre y cuando se haga de acuerdo a unos determinados procedimientos que hagan el proceso transparente y público.



Cabe señalar, de forma general, que en economías pequeñas y abiertas, como por ejemplo las de Nueva Zelanda y Canadá, los movimientos del tipo de cambio tienen un impacto más rápido sobre la inflación que los movimientos en las tasas de interés. Así, el tratar de alcanzar una meta anual (de 12 meses), usualmente requiere de una mayor dependencia de la manipulación del tipo de cambio. La importancia del tipo de cambio en la ejecución de política monetaria es tal que, en el caso canadiense, y luego en el neozelandés, llegó a crearse un concepto denominado Índice de Condiciones Monetarias, una especie de suma ponderada de la tasa de interés y del tipo de cambio, con el objeto de recordar que el canal de transmisión de la política monetaria no es solamente la tasa de interés, sino también el tipo de cambio. 

Sin embargo, en algunos casos, las grandes fluctuaciones del tipo de cambio en varias oportunidades han inducido a una mayor volatilidad en la producción o, en otros casos, la diferente naturaleza de las perturbaciones cambiarias han requerido respuestas a veces opuestas de parte de las tasas de interés. Por ello, se ha buscado desincentivar el uso del tipo de cambio como guía para la política monetaria, aunque no como instrumento.


Evolución de los principales Tipos de Interés

         Fuente: www.stats.govt.nz


Evolución de los principales Agregados Monetarios

Fuente: www.stats.govt.nz

ANEXO 5: Otros datos de Política Fiscal
Ley de Responsabilidad Fiscal

En el frente fiscal, los años noventa vivieron una consolidación de la posición de Nueva Zelanda al respecto, con la Ley de Responsabilidad Fiscal (“Fiscal Responsibility Act” ahora parte del “Public Finance Act 1989”), asegurando las políticas prudentes y transparentes. El gobierno está comprometido a mantener una posición sensata y responsable en esta materia.

La parte 2 de la ley requiere a la Corona un reporte de sus cuentas que siga las prácticas contables aceptadas en Nueva Zelanda. Además, insta al Gobierno a que persiga sus objetivos políticos de acuerdo a los principios de responsabilidad fiscal establecidos en esta ley, que incluyen:

· Reducir la deuda a niveles de prudencia suficientes, que amortigüen futuros eventos adversos.

· Mantener a un nivel medio el balance público, una vez alcanzado el citado nivel prudente de deuda, con cierta flexibilidad en el corto plazo para adaptarse al ciclo económico.

· Alcanzar y mantener niveles apropiados de patrimonio neto como contingencia ante cambios de coyuntura causados por factores imprevistos.

· Gestionar los riesgos relacionados con la Corona.

· Implementar políticas que sean consistentes con unas expectativas razonables acerca del nivel de estabilidad de futuros tipos impositivos.
Datos de Deuda Pública


ANEXO 6: Situación de la Política Exterior de Nueva Zelanda
Evolución de la Balanza de Pagos

	 ( valores en millones de $)
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2005
(1) 

	Cuenta corriente 

	  


	Ingresos de exportación 

	31.074 

	32.866 

	30.648 

	29.055 

	31.114 

	30.993 


	Ingresos de importación 

	29.008 

	30.534 

	29.982 

	30.130 

	33.516 

	34.778 


	Mercancías

	2.066 

	2.334 

	666 

	-1.075 

	-2.403 

	-3.784 


	Servicios 

	-126 

	582 

	1.578 

	1.371 

	813 

	526 


	Ingreso de la inversión 

	-7.580 

	-7.091 

	-7.043 

	-7.406 

	-9.965 

	-10.202 


	Transferencias 

	482 

	246 

	113 

	390 

	495 

	564 


	  

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Saldo de cuenta corriente 

	-5.159 

	-3.929 

	-4.686 

	-6.720 

	-11.062 

	-12.898 


	  

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Déficit como % de PBI 

	-4,4 

	-3,1 

	-3,6 

	-4,8 

	-7,4 

	-8,5 


	  

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Cuenta Financiera

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Inversión extranjera en NZ 

	16328 

	12972 

	7238 

	14556 

	15503 

	N/A 


	Inversión de NZ en el extranjero 

	11486 

	8817 

	5008 

	8469 

	3069 

	N/A 


	Reservas 

	8 

	-85 

	2596 

	2327 

	-913 

	N/A 


	Saldo de cuenta financiera 

	4842 

	4155 

	2230 

	6087 

	12434 

	N/A 


	  

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Cuenta de Capital 

	  

	  

	  

	  

	  

	  


	Saldo  de Cuenta de Capital 

	-181 

	1516 

	1.585 

	723 

	108 

	  



	


(1) Provisional.

Fuente: www.stats.govt.nz
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NOTA: En los gráficos en los que la fuente indica “elaboración propia”, los datos de origen provienen de alguna de las fuentes anteriores.
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Tasa Apertura: (X+M)/PIB = 58,96% (2005)





Tasa Cobertura: X/M = 96,44% (2005)
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